
商城应用线上综合商城解决方案——礼包应用升级营销工具

产品名称 商城应用线上综合商城解决方案——礼包应用升
级营销工具

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

平台运行基础模块，如：应用中心、商户装修、支付配置、系统通用配置等，为应用运行提供底层能力
支撑。

一、商城应用

线上综合商城解决方案，支持小程序、公众号等多端运营。

二、礼包应用

升级营销工具，商家可借此招募推广员，推广员通过升级大礼包直接获得相应的平台身份和奖励权限。

三、拼团应用

支持多种拼团玩法，拉动群体分销，实现用户分享式购物体验。

四、微官-网应用

企业品牌建设的应用功能，通过微官-
网释放官方活动、资讯、企业信息、用户留言等，提供官方直达通道

五、社区团购

通过社群与社区用户互动，开团销售，集中管理的新型社区消费模式。

六、供应商

平台可招募合作商入驻到自有商城，丰富商品品类，整合资源。



七、同城应用

用于建立同城贴吧类应用，打造一个信息交流的同城生活圈。

八、云店

适用于平台招募云店主，云店主进行线上/线下推广，可额外享有云店奖励。

九、代理商

平台用于招商代理，运用于代理货款管理、代理奖励、财务结算等体系。

十、充值码

根据平台营销需求，可批量生成购物币/积分/零钱等充值码，用于营销活动中发放。

十一、分红榜

平台将销售利润，通过每天、每周、每月的形式奖励给达到相应的分红条件店铺身份的用户，从而达到
刺激用户复购及提升平台用户活跃度的作用。

十二、短视频

通过短视频与电商的结合，让用户可以发布跟商品有关的短视频，通过社交分享裂变，实现短视频带货
。

十三、团队奖励

与店铺奖励相结合，通过设定每个月不同的团队业绩目标给予对应店铺身份的人不同比例的团队奖励，
从而激励团队更有业绩目标感及动力。

十四、异业联盟

o2o门店平台，用于打造线下消费线上支付的综合服务场景

十五、积分商城

积分应用+积分商城，打造“赚取积分-消耗积分”的消费闭环！

十六、门店自提

门店自提是消费者完成了“商品到手”的后一步，区别于物流配送，为实体店引流，产生更高的复购率
。

十七、礼品卡

线上送礼和虚拟礼品卡应用，帮助社交营销和提升获客能力

十八、会务

为企业商务会议提供会前推广及邀约报名、签到、抽奖互动活动等智能会务一体化服务



十九、美业

适用于艺人行业，服务门店统一管理并推广的应用

二十、活码

用于微-信等社群运营中，扫码加群管理的工具

二十一、财务宝

适用于业绩统计、奖励记录等应用场景

二十二、补贴奖励

推广营销工具，推广赠送时效性补贴金；如购买礼包赠送补贴金，推广一个礼包立即返补贴金，以达到
用户的快速裂变。

二十三、PC商城

云平台商城，支持PC端展示，实现多端同步运营

二十四、服务点

用户消费可选择就近的服务点提货，同时方便平台以“轻模式”做线下的快速铺点、铺货。

二十五、公众号导购

针对平台(商家)，提供“C-SA-B”（用户－服务人员－商家）互动的SCRM工具。平台的服务人员（即“
顾问”，推广员）通过“对话助手”小程序，主动发起与“关联客户”的一对一对话。

二十六、支付有礼

通过付款后领取福利，参与互动，刺激用户复购，帮助平台留住用户、

二十七、

一种通过限时、限量、低价、抢购等方式，吸引新用户、解决库存积压，促进用户首单成交的营销工具

二十八、O2O电商

针对线下商家提供的平台服务，实现O2O运营模式

二十九、供应链选品

通过对接自有供应链系统，从而可添加供应链中的商品至商城销售。

三十、刮刮卡

轻便型营销工具，通过线上模拟实体刮刮卡场景，简单方便易操作

三十一、全球仓



全球采销联盟，依托于GPSL组织中跨境电商行业，以技术为核心打造的跨境电商解决方案

三十二、砸金蛋

节日庆典活动上非常受欢迎的营销活动，砸金蛋应用结合节日活动，可以烘托氛围，提高用户的参与度
，结合商城体系的商品、优惠券、购物币、积分，形成流量闭环。

三十三、砍价

用户可到砍价专区，选择商品进行邀请好友帮忙砍价，通过低价优惠激励用户自发分享邀约粉丝，实现
品牌的迅速曝光。

三十四、大转盘

引流神器，适用于商业促销、签到活动、游戏营销、投票活动、抽奖等，灵活设置，便捷操作

三十五、批发零售

通过正价购买商品获得低价购买权益，可购买可批发销售，让利消费者，裂变式推广商品。

三十六、跨境电商

以电商为基础，打通跨境支付、物流、通关等服务，可实现普通商品与海淘商品同时在线销售

三十七、云客服

客服工具，方便平台与用户的沟通

三十八、招商奖励

用户推荐商家入驻平台，从而获得商家营业额的部分利润奖励，平台得已快速整合大量的商家及产品。

三十九、运费分佣

适用于新品推广的营销模式：产品免费，拿邮费进行分佣，吸引用户购买和分享。

四十、小程序电商直播

直播场景化应用，让消费者融入到购物场景中，更直观地了解产品。

四十一、公众号电商直播

以社交电商与直播为结合点，通过主播入驻平台，更丰富和生动地给平台/个人店铺做商品或品牌直播介
绍及演示，与消费者互动并现场引导购买，实现“直播带货”的新型电商模式。

四十二、众筹应用

支持活动/项目/商品众筹，通过社交传播分享，利用社交关系实现产品成交购买，提高品牌度

四十三、拼商应用



“无论成败，皆有所获；不损人脉，参与即赚”的全新拼团营销模式

四十四、第三方订单分成

可以打通第三方平台（如外部商城）通过云平台的商业模式进行分佣

四十五、商务号应用

可以打通第三方平台（如外部商城）赠送云平台购物币或积分，也可通过扫码支付使用积分、购物币支
付

四十六、拼购应用

结合了当下流行“社交电商”与“拼购玩法”，通过更人性化的奖励机制，将产品销售中的利润大化让
利于参与拼团的用户

四十七、新代理商

应用于传统微商的代理层级间的进、销、库存，通过货款+云仓库存的方式，实现平台对于代理商的矩
阵式管理

四十八、商品专区

可以选择部分商品组成商品专区，商品专区也可以独立设置支付方式

四十九、CPS资源

云平台CPS平台，获取京东、淘宝、苏宁、拼多多、唯品会等外部资源，丰富平台生态

五十、会员卡券

可获取外部cps平台卡券类商品，用户可通过云平台购买腾讯视频、爱奇艺、芒果TV等资源平台的会员
周卡、月卡、季卡、年卡充值，丰富平台生态

五十一、预售拼购

预售拼购是消费者通过参与商城的产品预售活动，从而获得更加优惠的价格；同时，通过社交分享，还
有机会获得免单资格、活动阶段返现以及分销奖励的一种新型营销工具

五十二、拼购

精选实用、优惠的商品供粉丝-购买，抢购成功的粉丝可获得商品，也可委托平台转卖（结合二手商城应
用），抢购失败的粉丝则有补贴，分享他人购买可获得奖励。

五十三、二手商城

主要适用于云平台用户购物后，可以到二手商城转手，规划支持拼购和拼购应用

五十四、广告电商

结合“社交电商+广告分佣”，让消费者在购物的同时可以获得积分，并且还能通过观看平台对接的广



告任务，让消费者手中的积分变现（得广告奖励）.

五十五、小程序广告

对接微-信小程序广告，可在小程序端口展示banner广告，通过小程序实现广告的曝光和点击

五十六、投票应用功能

平台发起粉丝参与的新型投票活动，帮助平台收集客户需求，以及通过各类节目活动裂变提高；适用于
企业、商家、校园、社团等举办比赛、问卷、评选等活动。

五十七、红包拼购

平台及其供应商、线下门店通过产品红包让利用户,所有参与用户可以瓜分活动的红包。

五十八、盲盒电商

参与者不仅有机会以超低价格买到产品，还能通过平台的人性化激励机制让发起者和推广者获得奖励

五十九、盲盒社交

结合了“盲盒交友”和“盲盒礼物”的玩法。让用户在交友中还能获取超值的礼物。派发盲盒的盲主也
能在交友中体验赚钱乐趣，平台通过用户拆取盲盒礼物，间接进行电商带货，获得更多收益。

六十、素材库

平台可以在后台发布图文和视频素材，给予用户下载并转发，可进行朋友圈文案素材的编辑共享，发布
产品资料、品牌资料及视频内容。

六十一、拍卖应用

通过个人/商家入驻，提供在线竞拍的交易模式，让更多用户同时参与商品竞价，并打破传统线上拍卖模
式，让竞拍者都能从中收益，从而提升用户参与度和加快交易循环，终促进拍品销售。

六十二、链动奖励

2+1链式裂变模式，以人性化的奖励机制，让消费者能够通过自身消费和简单可行的推荐好友消费，实现
持续的产品利润收益，并帮助平台快速实现团队打造和提升销售额。

六十三、视频号分销

结合视频号使用，分享员可通过分享视频号直播间的方式，获取到直播间收益的分成。

六十四、联盟卡

把跨行业、多商家联合起来，会员只需使用一张联盟会员卡，便可在所有的联盟商家内消费，享受会员
折扣

六十五、广告券

结合块链系统使用，用户可通过云平台商城消费获得广告券，然后使用广告券到块链平台观看广告获取



块链积分。

六十六、电费充值

线上自助充值业务，绑定充值户号，选择充值金额，付款即可完成充值，可结合购物币、积分形成流量
闭环。

六十七、会员卡

由平台商城发布的商城plus会员卡，可关联商品使用，用户在购买对应商品时可享受会员折扣。

综合电商解决方案：
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