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公司名称 微三云
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规格参数
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联系电话 13539721118 18002838656

产品详情

随着业务的发展，市场竞争也越来越残酷。竞争很激烈。大品牌、大
商家逐渐形成垄断市场格局。这是每个行业的情况。第1品牌和第二
品牌拥有者承载着整个行业，所向披靡。大量小企业、小企业、小品
牌的生存受到极大威胁。为了打破这种局面，小企业和小企业必须团
结起来，以弱化强，共同抵御大品牌和大企业的冲击。于是，异业联
盟应运而生。

现在传统门店的生意越来越不好做，集中体现在以下几个方面：

1、竞争激烈，客户群被分流，招揽新客户的成本高，随着商业发展
，竞争环境越来越残酷、白热化。

2、同行业之间的恶性竞争，加上传播成本、技术成本、服务成本越
来越高，寻找到一个新客户的成本也越来越大；

3、大品牌、大商家的冲击，大品牌、大商家逐渐形成市场垄断的格
局。各个行业都是如此。



4、时代颠覆的必然结果，为了打破这种局面，商家必须联合起来积
众弱为强，共同对抗环境的冷遇和市场的冲击。

为了打破这种局面，商家店铺、中小企业必须联合起来，信息互换，
引流宣导，优惠联动，合作共赢，积众为强，共同对抗商业市场变化
的不断冲击。

异业盟模式案例：

场景描述：服装店+美妆店跨界联盟合作

服装店与美容院，产品品类不存在竞争，经营地位相对平等.他们面对的客户群体也比较一致。通过不同
行业联盟的合作，服装店和美妆店可以实现互利共赢。

女装店主可以帮助美容店主在自己的服装店展示和推广产品：海报、传单、试穿套装、优惠券等。

服装店可以设置促销活动如下：可以免费获得试穿衣服进入商店时可享受 20% 的优惠券。在本店消费满
200元，即可获得免费试衣和300免费体验券。这些优惠券适用于女性。对用户来说，会被索取，不会随
随便便丢弃，尤其是消费过的顾客，拿着礼券去美容院领取礼物，就重新成为美容院的会员。

同样，美妆店老板也会像女装店主一样，给前来消费服装店的顾客一些优惠券和折扣券。双方互赢，互
赢。

异业联盟有什么优势？

一是降低营销成本。联合推广的费用一般由联盟投入。当销售额增加时，个体企业的营销成本降低；

二是个体企业竞争力增强。业务资源整合可以让优势资源更强，中优势资源更强，弱资源不再弱。从竞
争的角度来看，这种异业联盟的模式将更容易在同行中脱颖而出。

第三、建立更丰富的营销渠道。不同行业可以通过营销分享交流推广推广渠道。与传统的单店营销相比
，无需投入高成本即可获得优质流量。

第四、消费者获得更多实惠。新零售的本质是让消费者变得更好，跨行业联盟的推动可以让消费者以更
低的成本获得更多的利益，代表着更先进的商业模式。

异业联盟四大核心:

1.联盟成员:一张联盟卡，通过全市，享受联盟商家的折扣。

2.组织平台；联盟的组织者和经营者。



3.推广者:商家和用户的先驱，协助平台建立联盟。

4.商家：不同行业的商家加入联盟平台。

如今这个资源开放、流动的互联网时代，要想实现资源变现，我们更要擅长借力。未来世界的关键能力
（1.找到信息的搜索能力、2.运用信息的思考能力、3.从大量信息里抓取趋势的洞察能力、4.发现趋势后
快速跟进的借势能力）异业联盟，是不同行业、不同层次的商业主体的联合，也可以是同行业各层次不
同商业主体间的联合。联盟的商业主体之间，既存在竞争，又存在合作。合作共赢，是异业联盟各商业
主体的共同方向。

分享模式，分享知识，分享系统，分享价值。如果你正愁卖货难、拓客难、推广难，欢迎评论留言，小
编很乐意为你解答，也可以留下联系方式，微三云李晓铃给您提供适合的营销商业模式！
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