
固定资产管理系统开发任务小程序源码搭建现成案例

产品名称 固定资产管理系统开发任务小程序源码搭建现成
案例

公司名称 河南漫云科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 漫云科技:任务系统开发
app开发:定制开发
任务系统开发:快速搭建

公司地址 郑东新区升龙广场3号楼A座3202

联系电话 13103827627 13103827627

产品详情

一：价值 小白在渠道眼里创造不了太多价值，

一手甲方也不喜欢要小白，小白也不懂怎么做单。 就比如说渠道方，不

管是平台还是群，负责收单的客服，其实都很少，利润并不足以支撑养那么多

带单员。大家可以看看我上面发的那两个渠道，基本上单子价格有差异也就1

到2块，其实放单渠道，利润只有1到2块钱一单。如果吃得太狠，根本没人会

跟他们合作，因为出量，主要还是靠圈子里面的一批人，这一批人都是老油条

，都有很多的渠道，你价格低数据反馈差，后面根本没人愿意跟着做。

小白，首先点，量起不来，而且不会做单，第二，合格率做出来很差。利润

1到2块的前提是这一单合格的才行，不合格的话是没有利润的。 基本

上渠道方客服每天负责收单反馈这些已经很忙，换位思考一下，如果小白做一



单就一堆的问题，换做你是渠道方，对于没量该不会的小白，你会怎么做呢？

二：

小白不知道什么是合格，什么是不合格，如果不合格，你就是故意吃数据。

小白对于数据这一块儿不懂，就比如平安证券限三，开出资金号不代

表合格，你还得登录资金号，去一下沪A才行，还必须工作日三点钟以前。有

时候跟小白讲这些道理，毫无意义。有很多渠道，对于合格率比较差的，甚至

不愿意放单，跟别提纯小白了。 还有三方存管失败，绑定银行卡的时

候，就算银行卡预留手机号不一致，也能开出资金号，但是开出来就会提示三

方存管失败，这样也是不合格的。 再说说立返的，麦克无数据，麦克

这东西也不能说吃数据，毕竟谁都要赚钱的，按要求做也是合格的，但是粗心

大意就很容易导致不合格，具体的我也不太好说，这东西都是大家默认的规则

。 还有就是结算问题，小白喜欢整天催数据，出了数据肯定是时间反

馈的，没出的话再怎么催也没用。小白完全不知道主动权在谁手里，催得多了

，遇到有的渠道商，直接反馈全都不合格，你能有什么办法呢？ 数据

反馈不合格，谁心里都不舒服，关键是没吃数据，被别人认为吃数据，你会怎

么想呢？ App拉新渠道所谓的一手平台，本质是什么？ 其实很

简单，就像我上面发的那两个渠道，只是他们以群的方式在运营，针对的基本

上都是做拉新充场的同行，赚钱主要是靠走量。 而外面收加盟的所谓

一手平台，其实也可以理解为也是群，只是多开发了一个App，把群里面的任

务打包放到平台上面而已，赚钱主要靠的是收取加盟费。 App平台不代

表比群之内的更靠谱更厉害，其实两者本质都是一样的，没有这些群，就没有



这些app，拉新行业存在太久了，比如充场，最开始就是以群的形式网推，后

面是因为证券类的根本不适合网推，所以转成的线下充场。现在还有很多充场

工作室不做证券，个原因是结算周期，最主要的原因还是因为不会操作，甚至

一些App平台和群，虽然他们在放这些任务，但是实际上他们自己也都不会操

作，纯粹的就是靠手里握着的渠道来赚钱的，每个这种或者App都有教新手的

文档，但是只是跟你说限三不限三，限卡不限卡，并不会说风险测评，三方存

管这些东西，因为这些东西没长时间的实操根本就不懂，一切经验都是需要慢

慢摸索的。 特别多的人问渠道怎么找，各种求带等等。有句话也可以

引用一下，我有故事你有酒吗？你有酒吗？你如果有酒，你想听什么故事，都

会有人跟你讲的。（事实就是假酒和酒托是真的多，越往后，有故事的人会越

少） 其实渠道真的是特别多，不管是付费还是免费的，你都得先问问

自己，拿到渠道了，自己会不会做，能不能做出量，能否给自己创造价值的同

时也给对方创造价值？自己赚的肯定是要比渠道那边赚得多，关键是自己能赚

到吗？ 最后，渠道怎么找呢？其实很难，没在圈子里面的人很难找到

，不管是App平台还是群（收加盟类型的除外）。真的想找渠道，只能乱撞，

瞎猫碰到死耗子，包括一些已经从事拉新充场几年的工作室，可能上游渠道也

只有那么一家，都是属于很正常的情况。 

固定资产管理系统开发任务任务派遣源码交付一站式服务
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