
营销妙招：私域流量搭建，链动2+1模式

产品名称 营销妙招：私域流量搭建，链动2+1模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 微三云:软件定制开发
云平台:源码交付
东莞:松山湖

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情
“私域流量”是以用户为中心、基于“人与人”信任关系的精细化运营。特点是自己的客群可以反复利用，随时任意频次，免费使用，直接触达。

私域流量包括把握用户需求，进行相应的引流、成交、复购、裂变，形成正向循环。

很多企业/商家说私域流量重要，但不会运营，要么不知道怎么吸粉，要么不知道怎么激活和转化，慢慢的都成了很多僵尸粉。

新消费时代，一切以消费者为中心！企业/商家要学会从流量为中心向消费者为中心转变！

全网营销的私域如何搭建？用户是一个个鲜活的个体，不能单一的看成流量数据，我们通过小程序或者

公众号，给用户提供多元化的内容，建立良好的社交生态，让用户可以长时间活跃或者长期关注群聊，

也可以不定期搞活动，推送粉丝福利等等，留存好自己的目标用户。

因此，他们是因为一定的需求才会在你的社群里留存的，或是为了粉丝福利、或是为了某种便利，不论

什么原因，本身都不能违背用户的日常习惯，要记录用户的阅读习惯和各种行为动作，并能进行有效的

数字化管理，打造良好的留存系统。

链动2+1两个身份：

1.代理



2.老板

举例：面膜套装市场价599元/盒，平台现优惠价499元即可

代理：需要自购499产品，获得身份，自购省100元，推荐新用户购买一套获得100元奖励。

代理A推荐用户B下单，A代理获得100元直推奖励。用户B升级为代理。

老板：推荐两个代理，升级为老板身份，自购省300元，推荐他人下单获得推荐奖300元，团队下级代理
下单获得间推奖200元，下级代理推荐新用户下单，获得200元。

老板A推荐了B代理，B代理推荐C用户下单，老板A获得200元间推奖，B代理获得200直推奖

链动2+1核心亮点：成为合伙人身份的时候，前面推荐的两个代理商就需要留给推荐自己的上级，帮助上
级团队裂变。同理，你就会脱离上级重新创建自己的团队市场，当团队后面发展的代理也成为老板身份
时，他们也会脱离你的团队创建他们自己的团队市场，但是他们前面推荐的两个代理要留下来帮你做市
场。

以“云平台”为核心，展开技术开发、产品研发、运营合作等一系列子项目，致力于打造全球化移动应
用软件供应链平台，当前已完成跨境项目落地。
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