
杭州拼多多直播代运营 拼多多运营外包

产品名称 杭州拼多多直播代运营 拼多多运营外包

公司名称 浙江天赞网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市钱塘新区东部创智大厦4幢417室（
注册地址）

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

 多多直播新版基础教程来啦 ——如何快速开启多多直播。我们会从五个方面给大家介绍：多多直播入
口、直播权限、如何创建直播、直播现有功能介绍以及如何获取直播流量。包

我们公司是专注做拼多多代运营 拼多多直播代运营等一条龙的全托管代运营服务 

一、多多直播入口  

       
       相信各位商家朋友关心的，就是我开启了直播之后，那用户可以在哪里看到我的直播间呢？也就是多多直播的展示位置有哪些呢？
       进入拼多多APP后，所有平台用户都可以在以下地方看到直播间：
       ①直播中店铺，在店铺主页、商品的商品详情页将会展示露出直播悬浮窗；
       ②在首页、搜索、推荐的商品列表中，商品名前将出现“直播中”标签；
       ③商品详情页、搜索、订单、商品收藏等页面内的店铺名称后将出现“直播中”标签；
       ④在APP底栏“聊天”页面中会展示同城直播，展示附近的直播间；

        如果有用户已经收藏了你的店铺，那他们还可以会在以下入口看到直播间：
        ①底栏“关注”页中会看到关注店铺直播动态；
        ②商品收藏列表中按店铺查看，直播中的店铺名后会显示直播中。

 二、直播权限   

1、针对站内符合条件的活跃商家，均已开通直播权限，使用拼多多商家直播，需要满足以下条件：
        1）若使用手机直播，需保证“拼多多商家版”客户端版本至少升级至2.6.2；



        2）已缴纳店铺保证金且符合阈值；
        3）在平台有正常的经营行为且无任何平台违禁记录；
        4）非平台禁止直播类目。 不支持直播的商品类目戳我详细了解
        若您的店铺符合以上四点且无创建直播入口，请联系您的对接招商小二反馈。

2、常见问题
      1）我的拼多多商家版APP里面怎么没有看到直播工具？
           答：去各大应用商店，将拼多多商家版APP更新到新版本，就可以在首页看到“多多直播”。
      2）为什么在发起直播时，提示因店铺问题，暂无法开播？
         答：店铺所在类目暂不支持直播，如需要直播建议联系您的对接运营。不支持直播的商品类目戳我了解
      3）为什么在发起直播时，提示店铺存在违规，暂无法开播，是什么原因导致的？
           答：因店铺（或关联店铺）在处罚中，或有历史违禁违规行为，目前暂不支持直播。
      4）开播提示手机暂不支持开播，请更换手机重试？开播中弹出了异常提示怎么办？
         答：更换新手机重试。不支持开播的手机有哪些、弹出的异常提示如何处理，请戳我详细了解

  三、如何创建直播 

1、手机端创建直播
      按照下图操作，打开手机APP拼多多商家版，首页便可以看到【多多直播】，上传直播封面和直播标题，创建直播。

      直播封面和直播标题的注意事项：

2、电脑端创建直播
   目前平台已开放电脑端直播，可以查看书院视频教程链接：https://shuyuan.pinduoduo.com/academ/courseDetail/671
     电脑直播入口：拼多多商家后台首页——侧边“店铺营销”板块——多多直播，也可以直接登陆多多直播网站 live.pinduoduo.com

     注意：电脑开播前请您先确认自己店铺已拥有直播权限（详细条件请查看本文第二部分第1条：直播权限）

  四、多多直播现有产品功能及介绍  

1、添加直播商品：可添加本店商品，同时可添加其他有直播权限店铺商品，注意添加其他店铺的商品需要通过goods id添加。

2、美颜、滤镜：美颜、滤镜、镜像等功能，一键操作，在正式开始直播前，可以进行画面和声音的调整。

3、想看、讲解：如果用户开启想看讲解，商家可了解用户需求针对讲解。

4、小红盒：小红盒即为直播间的商品列表汇总，观众可点击“小红盒”查看本场直播的商品清单。

5、直播专享券: 用户仅能在直播间领取，可与粉丝互动时使用，直播专享券价格不计入平台低价。

6、直播粉丝券：直播间内限时限量领土的大额商品券，不计入历史低价。用户需要关注店铺且分享至微xin或朋友圈才可以领取，可以帮助直播间裂变，增加关注、分享。优惠券金额要求是商品五折以上优惠力度。关于直播专享券和直播粉丝券的详细区别，请戳我进行了解。
7、如何发红bao

https://shuyuan.pinduoduo.com/academ/courseDetail/683
https://shuyuan.pinduoduo.com/academ/courseDetail/683
https://shuyuan.pinduoduo.com/academ/courseDetail/669
https://shuyuan.pinduoduo.com/academ/courseDetail/671
https://live.pinduoduo.com/


8、店铺子账号：管理员、运营、客服及运营管理员可操作直播，子账号为发起直播后的所有店铺员工。目前子账号支持“添加商品”、“发粉丝红bao”、“禁言”、“操作想看讲解”。
9、短信营销
     商家可以利用直播中的手机，点击“营销工具”-“发送短信”，根据对应的需求选择操作，想对自定义人发送短信可在店铺后台（右侧菜单栏“店铺营销”—“短信营销”—“店铺直播推广”）操作。

10、打赏功能
    目前多多直播已支持商家直播过程中收取礼物，打赏功能已开放给全部商家使用。如果您直播时无法收取买家礼物，建议您将拼多多商家版APP更新到新版本。

     目前消费者赠送的礼物平台提成50%，商家提现暂不收取手续费。您可以在多多直播列表页面右上角点击“钱包”按钮进行提现。
     多多直播低提现门槛为5元，48小时内到账至微xin余额，若超过48小时未到账，需要您重新操作提现。如您未绑定微xin，建议您在微xin公众号“拼多多商家服务号”中“我的店铺”-“我的店铺”处进行绑定。

  五、如何获取直播流量  

      了解如何创建完直播间后，重要的一步就是往自己的直播间引流，商家可以通过以下方式获取直播流量。
1、上活动资源位
      当自己的商品在站内任何活动（万人团、等等）上线时，只要开启直播，你的商品详情页将出现直播间浮窗，即可为直播间带来巨大流量，促进商品转化的同时还能带动店铺内其他商品的销量增长！
2、短信营销
      直播投放短 ，可以在直播间内操作，点击右上角营销工具——发短信即可，该短信为直播定向人群包、文案定制，与普通短信相比价格相同，转化更高，能够让你快速为直播间积攒大量粉丝！
3、广告推广
     直播推广可以巧妙地利用广告资源，为自己的店铺带来更大新的访客。关于利用广告进行直播间推广，想了解更多请戳我
4、个人分享
     商家朋友们的店铺开启直播后，可以积极分享直播到微xin群、QQ、朋友圈，吸引朋友、老客光顾，同时可在直播中引导粉丝帮忙分享，快速积攒人气。
5、做好店铺收藏
    平时可以多做好店铺收藏，吸引粉丝关注。因为对于已收藏店铺的老用户，还可以在以下入口看到直播间，也可以为自己的直播间带来更大的流量！
    ①底栏“关注”页中会看到关注店铺直播动态；
    ②商品收藏列表中按店铺查看，直播中的店铺名后会显示直播中。
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