
怎么利用直播电商多元化营销推广运用

产品名称 怎么利用直播电商多元化营销推广运用

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

随着网络直播平台快速兴起，它的趋势为何那么快速？这跟传统行业难做，寻求突破发展的一个机会，
以服装业为例子，传统式的服装生产一直做的是订单生产的供应链生存只抓住一两个大顾客，可以维持
以生存，以前走的顺，现在互联网时代电商冲击，同时成本增加，价格利润没有增加，还靠代加工显然
很难盈利，通过电商已经有品牌实现暴富并且品牌化，量化。可想直播平台带货是空前的盛世，直播带
货可让一个样式生产制造好几千上万件，一个时节出好多个爆款就可以了，换句话说抖音短视频网红主
播，根据直播带货，可以让加工厂作出的几万条牛仔裤子，在短短一个夜里就爆款卖完，这销量足够让
线下实体店赞叹不已。这虽然是一个不是人人可复制的结果，但是也证明了，直播带货的特征和传统行
业必须要经历的发展了，因为根据直播带货处理高库存量问题，加速库存量消化吸收周期时间，给公司
提供极大的盈利这是一个机会。

2019年，伴随着电商直播年间来临，直播房间变成公司占领千亿元销售市场的新竞技场。因此大家发布
了电商直播这一商品，电商直播是以社区电商平台与直播间为契合点，根据主播进驻平台更丰富和真实
的给平台本人店面做产品或品牌直播间详细介绍及演试，与顾客互动交流并当场正确引导选购，完成直
播带货的新式电子商务模式。

可根据产品弹框，产品库，云店分销商等方法，正确引导客户方便快捷交易

直播带货运用的优点

一，迅速管理决策提高买卖

产品产能过剩的时期，顾客在图文并茂电子商务查看商品消耗的日子太多，而直播电商的运用，能让顾
客舍身融进到买东西情景中，方便快捷更加形象化的熟悉商品，从学会理财变成理性交易，平台高效率
消息推送产品，提高买卖率，与此同时，提升客户的黏度

二、经营模式不单一

平台方式：平台立即征募主播，主播根据直播房间销售产品与平台分为，得到一部分产品盈利



专用工具方式：平台根据出售主播账户的方式，以技术性服务提供商的人物角色给本人或品牌商给予直
播助手开展直播卖货，并可从这当中获得抽成。

三、多元化营销推广运用组成

以电商直播为创口，配搭云平台，别的营销推广运用如拼单礼包，拼团、异业合作这些，既能满足客户
的多元化消费市场，与此同时平台也可以进一步提升客户黏度
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