
营销妙招：二级分销链动2+1

产品名称 营销妙招：二级分销链动2+1

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 微三云:软件定制开发
云平台:源码交付
东莞:松山湖

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

大家好，我是国鸿，我的文章，一半是自己的经验，一半是营销模式相关的信息，本人从事小程序、软
件开发定制，营销模式设计，各位读者有相关需求可以私信咨询。

随着互联网的发展，营销模式不断演变，其模式逐渐多样化。分销作为具代表性的互联网营销模式，被
广为熟知，但又有部分商家谈“销”色变，将其与传统的“传销”联想起来，害怕开展分销。其实分销
并不是不可触碰，当前二级分销模式
完全是合法的，许多商家利用二级分销降低了获客成本，显著提高销售额，本文将二级分销的定义、二
级分销商业模式、分销层级和分销等级三个层面，解读二级分销，让商家不再谈“销”色变。

一、什么是二级分销
二级分销，指的是分销商可以发展二级分销商 ，每一级分销商均可以往下再发展二级分销商。即A→B→C，A是分销商本身，B加入为A的一级代理，而C又加入成为B的代理，即二级代理，三者存在逐层递进的关系，也是经过微信官方承认的模式，在这种模式下，人人都是消费者，人人也都是经营者。
需要指出的是，分销商可以无限裂变，分销商销售佣金可设置每个级别获取不同，但返佣只是订单末尾返二级。
 
二、二级分销模式
二级分销系统的模式是在三级分销模式的基础之上减少了一级的利益共同体，即A→B→C，也就是说A是发展人员本身，然后发展了B为一级，而B又发展了C，为二级，即分销商A只能发展一个层级的分销商，关联两个层级的分销商。
举例来说，A将商品分享推荐给B，B将商品分享推荐给C，C将商品分享推荐给D，D将商品分享推荐给E，分销商A、B、C、D均只能发展一个下线分销商B、C、D、E，只能关联两个层级，分销商A只能关联B、C两个层级，获得B购买的直推佣金和C购买的间推佣金。
三、分销层级和分销等级
与会员体系一样，二级分销体系也需要激励机制， 增加分销商的沉没成本，提高分销商的自我驱动力，当分销商投入的成本越高，那么其对于商家的粘性及信任度也会成正比提高。因此便衍生出分销商晋级制度，出现了分销等级。分销商等级越高，可获取的权益越多，借助晋升制度不断激励分销商晋级，促进分销商分销，从而扩大商家销售额。
简单来说，分销层级是分销商能关联下级分销商的层数，在二级分销体系中为两层。分销等级是分销商在二级分销体系中所处的等级，不同等级具有的权益不一样，举例来说，分销商等级越高其分销获得的佣金比例就越高。
链动2+1模式亮点：
链动2+1分销模式搭配社交化商业一切以人为本，从消费者角度出发，人：才是社交电商的核心，与一股的网购比较社交电商更加注重与人，与消费者之间的互动，在取得消费者信任基础上进行商业成交。
消费返利是消费者在购物的同时，能得到平台给予的相应的现金返还，体现的是消费者的消费得到优惠。同时，消费者也可以借助消费返利平台，得到相应的推广平台的费用，从而实现消费创业。给消费者搭建了一个是让消费者通过消费以后，经过平台可以获得一定收入的舞台；裂变营销的本质是以存量带增量，让已有消费者帮你寻找潜在消费者，从而达到快速获客的目的。那时至仍然火爆的电商引流卖货模式之一的，链动2+1模式热度依然居高不下，很多企业平台都接连问链动模式的玩法，这也代表了链动2+1模式的成功
成为合伙人身份的时候，前面推荐的两个代理商就需要留给推荐自己的上级，帮助上级团队裂变，同理，你就会脱离上级重新创建自己的团队市场，当团队后面发展的代理商也成为合伙人时，他们也会脱离你的团队创建他们自己的团队市场，但是他们前面推荐的两个代理商要留下来帮你做市场。
【代理商】：需要自购买499产品，就可以获得【代理商】身份，自购省100元，推荐他人赚取推荐奖100元。（比如A代理推荐B用户，B用户去下单，A代理就可以获得100元直推奖励）。

https://www.niaogebiji.com/tag/%E4%BA%8C%E7%BA%A7%E5%88%86%E9%94%80%E6%A8%A1%E5%BC%8F
https://www.niaogebiji.com/tag/%E5%88%86%E9%94%80%E6%A8%A1%E5%BC%8F


【合伙人】：推荐两个代理商，就可以升级获得【合伙人】身份，自购省300元，推荐他人赚取推荐奖30

0元，团队下级代理商进货赚取间推奖200元（比如A合伙人推荐B代理，B代理推荐C用户，C用户去下单

，A合伙人就可以获得200元见单奖励）。

A花499元在一个平台上拿到直推代理权。然后代理A推荐用户B和用户C在平台下单，代理A可以分别从B

和C那里获得100元的直推奖励，即200元的直推奖励。这时候A升级成为boss就可以直接跳出来开发自己

的个人市场，把B和C留给平台。从第三人推荐开始，A每推一位经纪人，可以获得200元奖金和100直推

奖励，也就是300元。

链式2+1模式的优势：

一、规则简单

推荐两个经纪人获得各100元直推奖励，上级预留2个经纪人。此时，经纪人升级成为老板。推荐第三个

经纪人可以获得200元奖励和100元推荐奖励，直接推送N个经纪人可以获得N*300奖励。代理推荐用户下

单成为新经纪人，老板可获得200元奖金。

二、快速裂变



推荐经纪人奖励丰厚，快速赚钱。通过社交分享，用户裂变的规模和速度不断提升。

三、丰厚奖励

除了直推，见点奖励外，还有等级奖励和援助资金

四、合法透明

链动2+1是二次分发，不存在多层次、合理合规的佣金收入，透明无套路的模式。

一个好的商业模式必须满足两个基本的条件。一是能够解决流量问题，二是能够解决模式的连续性问题

。各种奖励方式鼓励用户参与赚钱，同时通过社交关系持续分享消费也解决了模式的可持续性
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