
简单易上手的分享购模式

产品名称 简单易上手的分享购模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/请来电咨询

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

有一款非常简单易上手而且还zui近很火爆的商业模式——分享购商业模式

分享购架构：

采用自动排位机制，五五公排。

当你推荐五个人进入平台之后，再推荐第六位用户进入，他就会自动进入下级，也就是说变现的上级在
帮助下级组建团队。

我们术语称为五五公排机制：

在五人排位达到第九次裂变之后，那么zui后达到244万的用户量，假设这244万的用户量就按一毛钱来算
就是24.4万，就算只有10%的用户活跃度那也有2.44万的收益。

这就是一个粗略的计算，那么就需要解决如何能够有这么多用户，要么就是两种情况能让那个用户留在



平台发展：

用户进入平台时，能够获得较高的利润收益；

之前买商品的用户进入平台之后买的东西基本与其他平台的相差无几。

分享购平台集合第三方主流电商平台以及吃喝玩乐资源等等，这些大部分人的刚需都在消费当中。

但是在平台当中所有的产品基本上都不是平台自己的，他更像是一个中转站，他不仅仅只是满足消费者
消费的一个平台。

还会有着一些模式以及角色。

奖励机制：

自购奖励，此为消费者本人可得，通过在平台领券省钱，再到相对应的平台领券，这个动作是先让用户
与平台产生联系，等到消费完之后就会产生奖励了。

分享购相当于一种产品中介，讲用户介绍到地方进行消费之后，用户买了肯定要给到相对应的好处。

一、自购奖励：对用户而言，原来就在原来的地方购买，现在还少40%。

二、分享奖励：给他的这个上级会员，此奖励按购物笔数给到对应的上级。40%

三、作为平台而言，需要招商，而需要区域招商以收获地址为导向，在该地区内所有人的消费的10%都
将给到区域代理。



四、平台运营费用10%。

其实对于分享购而言其逻辑是非常简单的，但是如果想要达到平台迅速发展如此多的会员量，则一定需
要相对应的规章制度。

分享购属于一级分销，每一笔消费只会有一位用户获得奖励。

而对于分销与传销之间有一定的区别：

1、传销的目的是无止境的发展下限，千方百计地通过扩大下线来赚钱，分销面对的终端用户始终是客户
，目的永远是产品经营销售。

2、传销的产品大多数并没有品牌可言，术语质量以及价值都不高的商品，分销系统是以优质的商品作为
基础的，来销售商品售卖给客户。

3、分级标准不同，传销的分级从未有过底线，几乎是随便来分级，只要自己的下限越多就越好，将自己
推向食物链的顶端。而分销只可以固定等级，并不可以无休无止地发展自己的下线。
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