
樟木头微三云营销妙招：泰山众筹卖货

产品名称 樟木头微三云营销妙招：泰山众筹卖货

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 微三云:软件定制开发
云平台:源码交付
东莞:松山湖

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

从技术角度来讲，数字藏品是指使用NFT技术，对应特定的艺术品、图文、门票以及音乐、影片等生成
对应且唯一数字凭证的运用。所生成的数字版权受到保护，不可复制篡改但可追溯溯源。在这一数据凭
证上，可完成真实有效的上链发售、选购、收藏或转增等Gb16978危险系数值。

NFT数字藏品交易系统，正是基于NFT技术、结合元宇宙特点研发上线，满足上链确权、藏品发布、在
线铸造、藏品空投、藏品分享、交易市场、藏品合成等一站式功能使用需求，集拼图、盲盒、预售、积
分等各类主流营销玩法。通过对不同企业的行业分析，结合企业文化，进行二次定向开发制作，生成具
备企业特色、具有市场辨别度的数字藏品平台。

传统生意越来越难做已成行业共识，但小编认为互联网时代从不缺新风口——社交电商，新零售，短视
频电商，虚/拟/货/币各种模式层出不穷 。那以当下的市场来说又有什么新模式来适合引流推广，并快速
建立会员渠道呢？企业该如何在铺天盖地的公域流量中夹缝生存，通过构建自己的私域流量池并塑造平
台品牌价值呢？那一个好的商业模式就显得很重要了，从用户的角度来说都喜欢玩新的模式，薅有前景
并新起盘的平台模式。

今年火的模式就属于“抢购寄售及泰山众筹，ck轻奢荟平台的模式”那这些平台的模式都有何共性呢？
主要就是以购买商品获得资产，凭资产在游戏专区参与抢购再挂卖，或者凭资产在游戏专区参与认筹共
识从而获利？

首先我们先来看看它的玩法逻辑：



平台有设立引流活动礼包专区，认筹抢购专区，综合商品专区，积分商城复购专区。

用户需要在礼包专区购买成为会员，将获得对应等级的身份特权直推奖，享受后续自购打折，并获得游
戏豆资产。游戏豆用于商城产品抵扣，或者在认筹抢购专区参与认筹份额活动。

成为会员后可生成自己的推广二维码，分享建立关系终身绑定利益关系，无论下级任何时候在商城综合
产品或者是礼包专区，认筹专区的消费都有直推奖。

发展两个用户下单即成为初级合伙人，享受间推；推荐三个用户下单即成为中级合伙人；推荐四个用户
下单即成为合伙人，不同的等级合伙人享受的直推间推提成不同，并复购消费产品还享受等级折扣。

4.平台设置每日签到送积分，积分可用于在积分专区兑换产品，或者参与认筹项目（此积分是用于认筹
成功后提现要消耗的燃料）

这几年各种电商模式层出不穷，一直在迭代升级 ，做模式不一定就能成功，但没有一个好模式肯定做不
了平台的。因为没有好玩的模式机制，裂变机制又有谁会帮你推广呢？所以在大概合规或者没有明确是
违规模式的情况下，尽可能去做创新玩法，当然这些模式也只能作为前期阶段性的补贴促销从而达到营
销手段。

这个众筹的核心部分，采用智能合约，消费共识四进一出的模式，并且每一期都是按30%增长值及众筹
金13%的分红。如期设定值是1000；那第二期值就是上一期众筹值的30%+上一期的总值，即第二期值就
是1000*30*+1000=1300；第三期值 就是1300*30%+1300=1690；第四期就是1690*30%+1690=2197。当第四期
大家凭游戏豆支付认筹成功后，则会解锁返期的消费本金+众筹金分佣，即期参与者奖获得1000元+130元
的分佣。当没有游戏豆时又得在商城继续消费才可获得游戏豆参与认筹。

泰山众筹模式分析，四进一出全新模式，每一期增长30%众享额度

用户参与众筹都需要本金位2%的积分作为参与燃料销毁，提现燃烧销毁5%的活动币玩法：在商城购物所
获得的活动币参与众筹活动，利用人性反正做几期后不亏钱还有赚，还能有机会白拿产品，也不用担心



会成为后的接盘侠。

众筹失败倒数期退活动币

静态收益：13%

动态收益：13%

（分享奖5%、团队长级差收益8%、6%、4%、静态分红1%）

平台收益：4%
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