
解读2022最火的（全民拼购）新模式，一分钟成团，重点运用好第一
天轻松实现

产品名称 解读2022最火的（全民拼购）新模式，一分钟成
团，重点运用好第一天轻松实现

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

企业老板过来一起交流社交电商的商业模式和运营问题时，大家都会同事提到几个核心难题：没有持续
的流量入口、引流难、回流难、复购难、裂变难、招商难，这些都整个商业模式落地最难解决的超级难
点，那如何有效解决呢？

下面小胡同大家分享一下如何利用（全民拼购）主模式+动模式的商业模式来有效解决。

什么是主模式？

主模式就是整个商业模式的核心大楼的地础框架和核心大数据中心，实现算法如何计算、如何分钱、如
何完成整个交易流程。并能承载你项目未来可以分阶段进行百层楼的发展，也就是说整生态的发展。

什么是动模式？

动模式就是服务于主模式中所需的工具应用装备武器，这些动模式应用系统都是根据项目不同时期用不
同的动模式应用系统，每一个动模式应用系统都是有一个独立的、独特创新模式和功能的，在项目运营
中进行灵活运用。

在这里一定要强调动模式更新换代超级快的，所以框架一定要具备不定期快速更新的功能。

注：大部分阅读者到这里可能还没有理解其中利害关系，目前中国大部分一开始进入领域时，由于没有
搞懂这个原理，最后损失无法形容，读懂这2点让你少走弯路，立赚100万。不明之处可以私信我。

首先我们一定要预先整体布局，否则就白忙活了，第一个首先要找出你的盈利模式，当下盈利模式、短
期盈利模式、未来盈利模式，



要有一个主模式的框架低层源码系统，并具备同动模式数据相通的，且灵活应用的，用的时候接上，不
用的时候断开，同时动模式一定要有更新换代的框架。

推广奖励

指粉丝//购买产品，有ta直线往上层级的推广员可获得商家的一部分产品利润奖励，粉丝成为推广员获得
佣金，平台实现粉丝增长和裂变传播。

店铺奖励

指平台运营者将一定比例的产品利润用于奖励平台中业绩突出的推广者，并根据推广者的业绩评定相应
店铺等级，分配其相应奖励。

高级奖励

指平台运营者在原来“推广奖励”的基础上，把每一级的推广员再划分为3个等级，故推广员等级就细分
成了“3*3”这9个角色，推广员得到其相应等级比例的奖励。

区域奖励

指平台运营者根据推广员的业绩情况给予其申请区域代理的权限，并按实际情况分配其管辖的区域；成
为了区域代理的推广员拥有一定比例的产品利润奖励。

绩效奖励

指平台每卖出一个商品，从中抽出一定比例的利润作为奖励放入奖金池，累积到一定时间后再按规则分
红给推广员的奖励模式。

团队奖励

与店铺奖励相结合，通过设定每个月不同的团队业绩目标给予对应店铺身份的人不同比例的团队奖励，
从而激励团队领导//者更有业绩目标感及动力。
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