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产品详情

一.拼单的玩法概述

拼单是近几年最火的营销方式——电商的玩法。通常是依据社交电商平台或是APP等形式，发动者和参
与者全是依据社交电商平台详细介绍并进行了交易，此游戏玩法可以激发顾客便宜消费的自觉性，让消
费者自发散布，它是一种快速的裂变营销，可以在很短时间，积累出巨大精准消费者，并且这种消费者
全是依据同一个社交圈子。

依据它，商家可以从管理后台独立设置活动产品。优惠折扣价格。活动及时性。结块人数及活动产品限
购房政策信息针对特殊商品，进而在服务承诺期限内，以结块数量为标准，用优惠价格出售产品。而用
户在拼单活动期限内，积极主动分享，找寻充足数量规定的好朋友并完成支付，就能VIP会员购买产品，
要不然系统会自动式将所付款的贷//款老路退回。

二.拼单游戏玩法发展的趋势历史

以“拼单”为方式的生鲜配送（新鲜水果）、护肤品、保健产品、酒水，推广营销在2015年以“拼好货
”。“拼多多”。“U商家”等行为代表着撕掉了开裂，并且在在2016年会以病毒性感染裂变的形式狂
扫所有微信发朋友圈。

最开始拼单只是从单一的新鲜水果进到入到大家思维能力，但是长久性看，水果品类的非标品与物流货
运品质等要素并不是可操控性的，生鲜配送类目（新鲜水果）可以变为综合服务平台类电商的推广方法
款，单独存在难成气候，电商宜拓展其他种类对手机流量进行再应用。因此后半期，拼单的商品慢慢地
扩展到服饰鞋子包包，天然护肤个护，小家电等电商全品类。

如拼多多：“进入honeSE全球同歩先给”。。膳魔师新款青少年儿童吸管杯官//方网站独家经营先给”.
“水宝宝官//方网站H5推广营销活动”“车里子.榴莲肉抽奖活动”等一系列活动推广，为拼多多吸引住
了很多粉絲，并把“能拼单的不只是新鲜水果”这一核心价值慢慢置入顾客内心。而最先开展全品类布
局合理，也让客户大喊“有且只有出乎意料，并没有拼不了”。



对拼多多而言，水果拼团荣誉地实现了它推广方法重担，愈来愈多的顾客把注意力迁移到海外淘.服饰箱
包.数码快印电器产品.天然护肤.食品行业生鲜配送.家居生活.孕婴用品等各个领域。伴随各类目销量的持
续提升，新鲜水果虽然仍维持着高销量，但综合服务平台营业额的市场占有率已不足二成。品类的拓展
，一方面提升了使用者的黏性，提升了客单量;另一方面，由于给予日益多种多样，价格持续低价位，愈
来愈多的顾客也不会再迟疑，积极尝试。

三.拼单方法发展趋势的困惑

拼单的几个难点：

1、品质与质量管理补贴与赢利科技创新与方法1.品质与质量管理

乍一看下拼单有很大的“发展前途”，在很短時间内各种各样综合服务平台接踵而至并且获得各式各样
风投资项目本，却不知道较差消費体会也越来越多：因为拼单对价格的规定低，商家为了方便维持毛利
率，不得已处理用于残次品，如小的烂的新鲜水果。种植大户.仓库.顾客位置分散，缺乏系统的管理，不
能够确保机器设备的质量。此外发货时间的不确定性，用户体验也会受到特别大危害。大肆宣扬的情况
五花八门。因此，如何方案设计运营标准与奖惩制度，从而提升客户体验环节，是综合服务平台拼单最
应该关心的难题。

2、补贴与赢利

在2015年拼单从新鲜水果最开始的情形下，选用的是财产烧钱补助的方法进行便宜瘋狂推广方法，但是
永久免费并不是商业模型，断开补贴仍然需要做便宜，商家不得已假冒伪劣产品，以量换利润率。那般
长久性养成一个负面影响，导致用户用户反馈发生爆炸事故。“为什么可以做那样划得来？”“划得来
未好产品”此类信息内容持续解决。又若想确保批发价格，质量又要特别好好地，这的确是个谬误。如
何平衡价格与质量，务必 长期充分考虑。

3、科技创新与方法

从货品防范措施看，现此方式下，负效应.非硬性需求的消费者占很多占有率，拼单产品价格普遍都低。
为了方便维持长久性发展趋向，眼下最好是的方法是把目前聚扰的低毛利率类目扩展到其他高赢利类目
，比如家具.小家电等。

从拼单的形式上来看，这也是一种应用社交网络的电商模式。可是由于時间的改变，大家对拼单伎俩越
来越清楚，“拼购并不一定会更划算”.“便是一种营销方法而已”，丧失当时最初瘋狂与热情，如何依
据拼单再再度演变升级游戏玩法，就变得尤为重要。如“团长立减”.“随意立减团”.“1元抽奖活动团
”这种，要不然一定会变为简易的团购优惠而失去活力。
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