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产品名称 拼拼有礼、唐古拉等拼团抽奖返利模式后，拼团
模式是否就此终章？

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

早就在2015年，拼多多模式根据拼团模式游戏玩法，成功上市以后，让很多创业者，都了解了解社区电
商平台，到此“社区电商平台盛行”。到2019年，社区电商平台的崛起，平均每天三家公司把自己塑造
为社交电商平台，那样，这一营销模式身后有什么秘密？

而清楚而全方位的分配原则，哪一个才是最好的呢？运营模式有许多种，有正规的也是有不正规的，正
规的就是泡沫塑料，在100%内进行分配，

不正规的啊，一般都会融合网络热点、新理念、趋势，之后呢？回报
率令人震惊，并且存有泡沫塑料，因此我不建议每个人去尝试，既不
必设计方案也别参加这种类型的手机游戏，这是我从心里的意见，对
于大家商业运营模式设计，实际上本质就是一分钱这款游戏的设计方
案，核心就是要满足人的本性？

分派造型艺术相当于商业利益与整体利益的完美平衡，这便分佣新零售，我做营销，重装系统功能开发
，多年以来汇总，如何去理解商业利益呢？

当您的代销商向您强烈推荐一位客户或地区代理时，大家可以得到什么？这件事情至关重要，如果你说
您给我介绍客户，在这里顾客造成消费后，我能再度给您抽成，看上去有效，可事实上难以实现，由于
这个客户什么时候交易，还不清楚，假如今日拼命地向您强烈推荐100位顾客啊，并没有奖励的鼓励，或
许第二天我就不会有动力为您强烈推荐。

那又何必做销售签单呢？添加社交平台的会员都需要买豪礼，为何要了解商业利益，那样的话，假如每
包100元，那我今天强烈推荐十位消费者，可立即获得1000块的奖赏，对吗？



那样，怎么设置一个上百万的商业运营模式计划方案，也是安全无泡
沫的呢？

假定：

生产成本6折之内——以100元团，10人群中3人，得奖赠予200买东西股票基金，买东西股票基金每一次
拼单释放出来3%，开展举例说明运算
客户现金流：资金投入300元(玩10次，均值得奖3次）盈利：3个100元商品 600元消费股票基金，买东西股
票基金后面跟团每一次释放出来3%可取现（封顶600元盈利，想提高盈利就继续跟团得奖

服务平台进帐：得奖3人，共收益300元

服务平台上账：

1）.得奖3本人拿商品（或拿买东西币兑换商品）成本费6折，60元*3=180元

2）.不得奖7本人，每个人退还拼单金再返现钱2元，共奖赏14元

3）.买东西股票基金每个人释放出来3%便是3元（假定以前都中得奖有买东西股票基金账户余额），有10
人拼单无论得奖不中奖均可以释放出来3%，共必须释放出来给用户提现有现钱刚兑额度30元

4）.每一次出奖拿2%做为每月年底分红积分的权重计算年底分红（根据中奖率的比率年底分红），此次
出奖月年底分红池拨6元

5）.每一次出奖取出2%做为今日的日年底分红奖金池，即此次出奖日年底分红池拨比6元

6）.分销商设定二级分销（一级1%，二级0.5%）、精英团队专业级差奖赏(V1拿0.5%,V2拿1%），地区代
理专业级差奖赏（区县级拿0.5%，地市级1%），分销商共拨比3.5%，即3.5元，10本人都是有上级领导，
总拨比35元

总计：上账总额：271元

服务平台纯利润=进账-上账=300元-271元=29元，便是服务平台每出奖一次就赚29元。（备注名称：方式
并没有泡沫塑料，十分安全性，客户特惠感受商品）

结束语：拼单是一种迅速高效的活动营销，它应用裂变方式，促进参加者自发性散播，称得上营销神器
。可是，总是被用心，拿来进行资金盘、购物返利盘，尽管在怎么的花哨，总归是返回电商的本质——
卖东西逻辑思维，只有先的卖货平台，才是新的终章。
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