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产品详情

在分享乐享购模式开始之前，我想先给大家介绍一下CPS产品

一、淘宝客CPS概念

淘宝客，简称CPS，属于效果类营销推广。区别于淘宝直通车的按点击付费，淘宝客是按照实际的交易
完成(买家确认收货)作为计费依据的。淘宝客支持按单个商品和店铺的推广形式，您可以针对某个商品
或者店铺设定推广佣金。佣金可以在一定范围内任意调整，较高的佣金设置将会迎来更多的推广者青睐
。具体佣金费用的扣除，我们将会在每笔交易结束后，根据相应的佣金设置从交易额中扣除。

二、淘宝客CPS模式盈利

1、淘客帮淘宝店主推广产品，通过推广的链接成功达成交易的话，淘客就可以获得预先设置好的佣金提
成。

2、CPS英文全称Cost Per Sales，即按出售付费。在整个CPS形式中，广告主依照广告带来的出售额与展现
广告的站长分账，复杂来说经过网站帮卖了多少钱，从中给你一点钱。

3、假设纯从广告主的角度下去思索的话，CPS毫无疑问是，这样能够很好地防止广告风险。

说白了淘客帮淘宝店主推广产品，通过推广的链接成功达成交易的话，淘客就可以获得预先设置好的佣
金提成，不管哪一种模式，都是条条道路通罗马，淘客赚钱，卖家图的是引流罢了!

综合以上，想必大家对CPS产品有了基础的认识，CPS说白了就是通过推广链接形成交易后返佣的过程，
也可以理解为优惠券。消费者通过cps购买商品，会获得打折的产品，推广者获得一定比例的佣金。

说到这，再给大家讲解这个乐享购模式就简单多了，乐享购模式整合了多渠道的CPS产品。



如， 外卖CPS，淘宝CPS，拼多多CPS，电影票的CPS，充话费的CPS。把普遍日常消费的渠道整合在一
起，再给到消费者分润。

乐享购模式基本雏形

A注册后向B推荐此平台，B通过平台购买某多多的商品，A获得B的CPS一定比例的分润。A无需消费即可
赚钱，而B通过此平台获得了打折产品达成双赢。说到这里是不是觉得没什么特别的地方？

乐享购有趣的地方在于他引流的模式

五五裂变

小明推荐了A,B,C,D,E，在此层级A,B,C,D,E所产生的CPS消费都与小明有关。当小明再推荐F的时候

F就会下滑到A的团队下。

1.每个点位下面只有5个位置；

2.下面5个位置满了则向下滑落；

3.扫码注册则在该码体系内排位；

4.未扫码注册则按系统体系排位。

每个用户只能推荐5个人，第6个会自动排在你的第1位下级的阶梯下，直到他也够5个人。满9层以后，你
架构下层有5人、第二层25人、第三层125人、第四层625人、直到第9次有1953125人，这时候加起来就有2
441405人，也就是说有2441405人消费的收益都跟你有关系。

前提条件是，要想拿到佣金奖励，你每个月必须有9笔的交易，如平台对接的美团点外卖，商城购物、充
话费、电费等等，每笔金额不限。

那么用户发展会员的方式是多种多样的，有一个直接的方式就是直播，通过社交分享直播，吸引用户注
册并绑定关系，这时候不仅能直播卖货，关键是可以直接锁定用户为你的下级，这时候也就完成了有效
的会员绑定，也就可以获得用户下单后平台返的佣金奖励，奖励的规则比较特别，例如：第1层的5个会
员消费第1笔会给你返佣；

第2层的25个会员消费第2笔会给你返佣；

第3层的125个会员消费第3笔会给你返佣；

第4层的625个会员消费第4笔会给你返佣。

这也就是所谓的架构层级下的2441405人消费都跟你的收益有关系。

看到这里，您是否认为乐享购模式已经涉传了？哈哈，其实不然，这里只有一级分销。
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