
社区电商平台 拼商，营销创新线下推广实体产业的又一风潮

产品名称 社区电商平台
拼商，营销创新线下推广实体产业的又一风潮

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

为什么拼团这么火热?原因在于他的社交营销系统，传播速度快，下单成本低，因此拼团模式发展的十分

迅猛。

拼团发展了很多年，市场早就沉淀下来了。近几年把拼团玩得淋漓尽致的，就数某多多平台的“病毒式

销售了”。

1.这种基于社交关系进行的营销，传播速度十分迅猛，且转化高，复购率高。

微信作为一个亿级用户的产品，加上它的社交属性，当年做过微商的都尝到了甜头。正因如此，现在的

拼团活动很多就用微信作为流量入口。这样做的优点是，传播速度快，转化高，拉新效果明显，用户组



织可高效管理。拼团模式的崛起，正是在微信体系中发展壮大的，拼团以在微信拉人获得奖励的形式，

达到了提高+团购的 双重母的。因此在社群拼团的玩法中，销售量惊人，被人称社群拼团万亿风口。
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2. .拼团模式实现商家用户双赢。

以前的传统电商是依靠购买大量流量给产品推广的传统广告营销模式。而拼团就利用了消费者渴望实惠

且性价比的利益需求，经微信这一庞大的社交渠道传播达到引流、销售的目的。拼团模式可以有效地解

决企业库存压力大这个问题。虽然阿里、苏宁等大企业已经开始创新拼团模式，但对于拼团模式的认知

依旧局限 于线上，对于线下的玩法研究很少，所以并没有采取积极有效的行动。由此可见，未来的拼

团将不在局限于电商平台，线下的拼团发展会带动实体产业的另一番热潮。

3、不论成败，都有所获，不伤人脉，参与就赚。

通过广告，以及订单笔数抽成给推广者，这是传统的拼团模式。这种模式对如今的消费者来说，早已非

常反感。现在的拼团玩法，是结合社交电商跟拼团玩法通过人性化个性化的服务，能够更好地让利给消

费者，以及消费者不局限于拼团订单的抽成奖励，还有更多的其他奖励。



4产品的完善，让消费者更多选择。

传统的拼团模式产品单一，用户的选择上，没有很大的范围。而全新的拼团模式细节上做的更人性化，

不在局限拼团的产品，通过等额的消费积分，在商城换取茶农，或者通过消费积分+零钱换取更贵的产

品。对于消费者更具吸引力。

5.强大的奖励机制让消费者有机会白嫖产品

传统拼团中奖直接发货，对于消费者早已没有吸引力，导致平台用户粘性不足。在全新拼团模式通过大

数据分析，以产品价格精算，把每一笔消费落实到电子账户上，再送他等额的购物基金，每次参团成功

释放5%，分批把前面的消费返回。

用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货成

功)，7人不中奖（买货失败）。

3人中奖（买货成功）

1.可获得相应价格的产品或等值的购物币；



2.可获得（商品价格）100%的“购物基金”；

3.可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

4.可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

7人不中奖（买货失败）

1.平台全额退回参与拼团的款项；

2.可获得（商品价格）5%的广告奖励；

3.也可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

用户可以获得：广告收益
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