
千万级营销模式拼团玩法还能玩吗？

产品名称 千万级营销模式拼团玩法还能玩吗？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

拼团真正火起来，是从唐古拉和拼拼有礼。在去年的五月份开始，做的早的团队长至少都弄了七位数，
之后就有很多新拼团接踵而来，但是寿命都不长。那么现在拼团还能玩吗？答案当时可以。虽然拼团是
去年很火的一个玩法，但是放在现在依然可以继续玩。主要的是要有手的消息和老板的决心跟格局，还
有是什么样子的运营团队。

那么我在跟大家介绍一下拼团的基本流程：

1、拼团商城系统，是基于朋友圈的好友的转发扩散，获取拼团优惠。首先选择商品开团：选择拼团商品
下单，平台上的用户都可以点击参与拼团，当参与平台人数达到开团相应人数时，此团开启成功

2、参团成员：通过拼团商城系统分享出去的该团入口进入并完成付款加入该团的团员，参团成员也可以
将该团分享出去邀约更多的团员参团

3、拼团中奖：拼中产品的用户则会得到相应的产品，由平台发货

4、拼团未中奖：得到未中奖相对应的HB金额，该金额可自动到账微信零钱或者系统余额中，并且购买
产品费用会在自动原路退款至用户的支付账户

系统随意设置拼团人数、拼中人数，每款产品可单独设置未拼中HB，例如2人拼团、5人拼团、十人拼团
、50人拼团、百人拼团......另外也可以加上二级分销，让消费者有动力把商城推荐给朋友一起参与拼团！

对于这个玩法呢，我们还加上了一个新的奖励机制——购物基金

购物基金就是参与拼团成功之后可以获得跟产品价格的一个购物基金，之后再次参团无论成败都可解锁5
%的购物基金进行提现或者再次消费。



结合二级分销

其实讲到拼团的话，大家可能都会想到拼多多，而拼团得以如此火爆，是凭借着它自身的努力才能在顶
流界屹立不倒。

拼团这个玩法的话可以解决商家商家遇到的一些疑难杂症。

因为疫情的影响，许多门店积压了一年多的库存没有办法处理，如果不能及时售出，那么将会造成大规
模的浪费。因此许多门店选择将这些物品录入到拼团系统中，并发布拼团任务，开启多人团购模式，将
滞留物品快速售卖出去，收回成本。随着顾客群体数量的攀升，诞生了更多的拼团玩法，他们在人数上
、玩法上、模式上都发生了较大的变化。

疫情不仅对门店的营业额造成了影响，还对经济市场造成了影响，许多门店因此失去了大量客源。而这
种新型购物模式，依托于消费者之间自发性的裂变方式，为数字门店吸引成倍客流。
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