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产品名称 企业商家如何在抖音上吸引更多粉丝，发展自己
的粉丝经济？

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15868279988 13605817015

产品详情

抖音的粉丝经济在互联网用户增长见顶的时代里，抖音是大的公域流量来源之一，每天有6亿以上的用户
活跃在抖音上，其中有将近3亿的深度用户（日均使用时间超过30分钟）。企业商家要先吸引足够数量的
粉丝，才有机会运营发展自己的粉丝经济。抖音已经证明了粉丝经济的价值，许多抖音账号达到了一定
的粉丝数量，哪怕之后不再爆火出圈，也会有一批复购率高的真爱粉坚持购买产品，终形成一个专属的
粉丝经济，简单举两个例子。罗永浩 图片来自网络根据科技媒体《晚点》的报道，老罗的直播时长只占
公司总时长的3%，但是交个朋友公司的销售收入和利润整体上还在增长。老罗的粉丝已经认可了交个朋
友公司，成功转化为交个朋友公司的粉丝。还有近期爆火的新东方甄选，短短一周时间，直播间粉丝突
破千万，日销量从75万突破到6257万，粉丝经济带来的收益增长是十分可观的。而当你在抖音搜索这两
家公司时，你一定会注意到，他们的抖音账号都开通了抖音蓝V企业号。 如何吸粉？1、账号唯一与搜索
置顶企业商家运营自家的粉丝群体肯定是多个平台一起运营的，比如微博、小红书这些平台。如何让其
他平台的粉丝在时间搜索到自己的抖音账号？把其他平台的粉丝引流到自己的抖音平台上？抖音蓝V专
属的账号唯一与搜索置顶就很关键。账号唯一就是你的蓝V名称在整个抖音平台都只有一个，不会出现
重名的情况，也不会出现被假冒名称抢走流量的情况。而且当用户搜索相关的关键词的时候，你的蓝V
名称会优先置顶，可以在时间获得曝光，快速触达潜在粉丝。两种功能相结合，可以达到平台间粉丝引
流效率的大化。 2、非粉丝转粉丝数据开通了抖音蓝V的企业可以在抖音企业服务中心查看自身的用户数
据。用户数据中有一个非粉丝转粉丝数据，企业可以了解昨天在私信、主页、直播、短视频四个场景下
有过互动行为的用户人数中，粉丝和非粉丝的人数及占比。抖音还提供了将非粉丝转化为粉丝的策略动
作，企业主可以一键点击到达动作对应的页面，了解策略动作的完成方法，提高粉丝的转化率。图片来
自网络商家想要在抖音上引流吸粉或者做营销行为，不开通抖音蓝V是做不到的。抖音平台给到个人号
和企业号的权限是不一样的，企业有自己的现实需求，这些需求不管在哪个平台都是一样的，吸引用户
和粉丝就是需求之一，而蓝V就是双方合作的基础。
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