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产品详情

向大伙儿们问好，我是的门门（陈景尧）这期门门给大伙儿讲讲大家一直

非常感兴趣的商业模式——泰山众筹

众所周知，泰山是天下D一山，五岳之首，中华民族的象征，东方文化的

缩影。天人合一思想的发源地，以泰山为名的泰山众筹究竟是什么？接下

来门门用五分钟时间让你彻底了解泰山众筹这个模式

泰山众筹一共分为四个核心点组成：

核心点叫优进优出

他是去中心化的科学众筹，分布式数字资产记账形式。他将企业资产数字

化，连接企业内外部资源，为企业发展品牌塑造带来更多的支撑，用数字

经济的模式为企业发展赋能，有效解决脱实入虚的问题。



第二核心点叫四进一出

合理合规，进出平衡，当第四期成功的时候才会返回。期的本金加收益，

每一笔出账的前提必然是有新的一笔进账，一大涨吃小账，进出平衡，不

会出现现金流不足的情况。

第三核心点叫爆仓重生

爆仓重生立即止损，市面上常见的商业模式基本都是后面人买单，泰山众

筹也是提出爆仓重生，止损重新开启下。一轮上一轮泡沫不累计炮之后重

新开始。

第四核心点叫倍利复增

公平公正，能量守恒，每一期的上涨波幅都是上一期众筹金额的贝利夫增

金额，比如贝利负增30%。当期为1万，第二期就是13000，第三期就是169

00，公平公正，可持续性强。

泰山众筹模式基础玩法逻辑：

1.用户在商城购物消费成为平台会员，后赠送相等资产，可用于在商城购

物进行抵扣，或参与平台泰山众筹活动。（是参与泰山众筹活动的门槛，

一般不开放提现，也可以自定义提现规则）

泰山众筹模式分析:

连续四期众筹成功就开始出期参与众筹的人奖励自己投放本金的28%奖励



，每一期众筹成功后增长30%众享额度，即每期众筹成功收益的30%=静态

12%，动态奖励16%，平台维护费2%全部分完无任何泡沫。(这里的分奖励

是用产品利来对冲的)

1.静态收益12%，每期本金投放的收益12%，用户只要众筹成功就能获得的

纯收益

2.动态奖收益:16%，用户需要推广拉新获得的收益①.分享奖励 3%

②.管理奖 5%③.股东分红3%④.区域代理 5%

泰山众筹模式玩法:在商城购物所获得的活动币参与众筹活动

D一期10000活动币

第二期13000活动币

第三期16900活动币第四期21970活动币第五期28561活动币

第六期37129活动币

第七期48267活动币倒数第四期退70%活动币给30%积分

第八期62747活动币倒数第三期退70%活动币给30%积分

第九期81571活动币倒数第二期退70%活动币给30%积分



第十期106042活动币 众等失败 退活动币

假如:例数第十期众笔失败，即例数前第七，八，九期都视为爆仓，例数

第十期退还活动币，例数第七，八、九期遇还70%活动币(70%的数值比例

是可以自定义)众器不成功返30%的积分可按照每日千分比逐步释放成商城

零钱可提现，或用于在平台的积分商城区兑换产品

点点关注，近我者富，评论，多赚千万。分享模式，分享知识，分享系统

，分享价值。搜索门门，千篇商业模式解析给你听！了解电商软件、商业

模式等相关信息的读者，请联系下面这串神秘数字

内容扩展：

什么是异业联盟？

随着商业的发展，各项成本的不断透明化，利润的逐渐降低，白热化的市场竞争越来越残酷，大品牌、
大商家逐渐形成垄断市场的格局，各个行业莫不如此。市场上大量的商家店铺、中小企业的生存受到了
巨大威胁，为了打破这种局面，商家店铺、中小企业必须联合起来，信息互换，引流宣导，优惠联动，
合作共赢，积众为强，共同对抗商业市场变化的不断冲击。由此，异业联盟应运而生 异业联盟平台的
如何实现盈利？

模式一：商家A和B都统一向总部购买积分，会员到商家A和商家B去消费获得的积分从商家自身的积分账
户扣除，商家购买积分和会员消费积分之间有一个差价，总部赚取差价盈利。

模式二：总部和商家谈一个固定返点，会员消费时系统按照约定的返点抽成，同时总部从返点毛利润中
以积分形式再分一部分给会员，返点抽成减去会员返利部分就是利润。

模式三：总部主要发行折扣卡，以会员卡费作为主要收入，通过商家渠道大量发卡，给予商家和推广人
员售卡提成返佣，总部赚取卡费差价。

模式四：总部跟商家约定，只要是商家发展的会员，到其他的联盟商家去消费，总部都从消费商家的返
点中给予会员发展商提成，实现总部、商家、会员三赢模式。

模式五：通过会员三级推荐分销，实现人人消费，人人分销，总部从分销佣金中抽成。



异业联盟的好处

它是一种创新的商业运行模式，是一种利用虚拟平台进行的资源运作;主要体现在以下几点

1、让各结盟商业主体之间实现资源共享,信息共享;

各结盟企业之间的业务紧密相关,相互支援，创建一个支持共赢的成功系统;

3、联盟间大量的信息使各商业主体的度和品牌也得已相互反复的传播，广告的效应非常突出;

4、联盟使得联盟者的影响在更大的范围扩大，其经营成本会有所下降;

5、信息量增加使经营有更大得市场发展空间。

6、这样的联盟使消费方的利益也得到大化;将异业的商业主体整合在一起的实质是将分散的各大利益主
体共置在一个

公共的平台上，消费的一方和产出的一方在这个平台上，均能实现自己的利益。

提升进店人数，加大促销活动力度、提升销售业绩，降低运营成本

大部分的还是用户的亲生经历，不少用户在每次享受完优惠之后都会以一些其他方面的支出来填补优惠
后的“坑”，当然商家也是非常奇怪。本来都到账户的钱，一下没了反倒是官方又给补贴，但随之而来
的是小幅度的价格上调，导致销量上不去。

那么我们在做平台联盟时候，如何才能避免这些情况呢？与其在别人的“屋檐下”不如自己创造属于自
己的平台。那么自己做平台如何才能做起来呢？这就是需要商业模式的时候了。

门门文章编辑：weisanyun888888这给大家带来了一款商业模式，此模式完全契合线下实体店并且打造属
于自己的“商业联盟”。这就是异业联盟电商商业模式。

当然一说到线上线下，大部分商家老板们想的都是O2O平台，如今O2O行业天然关联数亿消费者，因此
也成为了资本市场和商业化运营的宠儿。

那么为什么我们一直强调强调再强调一个线上平台呢？线上平台对消费者究竟有什么吸引力？

就好比我们在还使用QQ的时候，我们想要去一个地方吃饭，能知道他饭店好不好吃的就只能问他吃完之
后的顾客，又或者需要自己亲身体验之后才能晓得好不好吃、贵不贵、服务态度好不好等等。

而如今随着线上平台的发展，越来越多用户也不再一家一家的跑，一家一家的尝试来知道哪家菜好吃了
，只需要打开手机，进入平台并开始对价格、口碑、环境、服务态度等等多方面进行一个预估，才会前
往线下进行购买，并且每一位用户在用餐之后也都会将自己对于其用餐体验以及满意否进行评价、打分
，供下一位用户参考。

当然异业联盟当中，重要的不是联盟而是异业。

也就是说，在不同行业当中也能产生联盟效益。举一个例子：一家火锅店他生意并不是很好，但火锅店
老板发现附近有一家游戏城的生意也不是很好，于是他就找到游戏城老板与他商议了一套合作方案：在
火锅店消费满150元之后，凭小票即可前往游戏城兑换100块钱的游戏币，当然其中火锅店老板补贴给游
戏城老板50块钱；而在游戏城消费满100元时，可前往火锅店兑换一锅免费的锅底。如果有顾客来游戏城



游玩，那么玩累了饿了是不是就想找地方吃饭，那么有一个地方告诉你有家火锅店，不仅仅味道好在游
戏城消费满100去那边吃饭还能免锅底，你会不会心动。同理火锅店消费150元之后，是不是吃饱喝足想
找个地方消遣一下，刚好有个游戏城能将刚刚吃饭的钱，变成游戏币再返还给自己，那会不会去那边再
看看？

异业联盟是云平台中用于打造线上线下商业相结合的应用系统。可用于整合各行业线下门店，在线展示
门店信息引流模式，建立多商家联盟体系。

不仅仅可以通过平台，为每一位商家提供线上推广的渠道，更可以通过平台进行粉丝运营，打造线上平
台营销，线下商家提供服务体系。

多商家可以使他们的服务互补，并且后续结合分销模式使用，将用户之间建立关系，让用户自己相互引
流并且商家也可以共享用户。

纸上谈兵皆为空谈，实际行动方可成就。唯有付出行动，才能收获回报，如果一直信奉着“我宁愿什么
都不做，也不愿犯错。”的理念，后等待的可能只有自我消亡。
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