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产品详情

做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购APP/小程序开发需要有哪些功能:

今年3月，国家监管总局对几家社区团购平台进行顶格处罚后，社区团购进入冷静期，互联网巨头用钱开
路的方式已经行不通了。 大型社区的团购平台已经开始精细化运营，从供应链和履约效率入手。橙心优
选今年动作很多，牢牢占据阿拉丁小程序榜单第二名。 橙心优化
相信大家对橙心优化都比较了解，这里就不做过多介绍了。 桔子优选成立于去年6月，主要采用“下单
，第二天发货到店”的模式。围绕社区居民的日常需求，满足不同用户的差异化需求，通过完善的仓储
配送体系，以便捷的方式和舒适的服务提升每一个普通家庭的消费体验。 去年12月，橙心优选日订单量
峰值突破1000万，橙心优选2021年GMV目标是1000亿。接下来，橙心优选将启动供应链和市场覆盖，进
行社区团购的精细化运营。 橙心优化管理策略 一个 程心小店 今年1月，橙心优选店负责人黄表示：今年
将大力拓展线下加盟店。加盟店主要分布在县城，以社区夫妻店改造的形式，橙心提供生鲜等品类供应
链。 据悉，橙心的目标是2021年底10万家加盟店，今年暂时不考虑盈利目标。 从此举可以看出，橙心今
年的策略是不计利润进入下沉市场，通过线下实体店进行新零售转型，完成下沉市场的覆盖和传播。 2
当地的榴莲节 今年4月19日，滴滴旗下社区电商橙心优选携手泰国政府，推出中国首届本土榴莲节。 据
橙心果蔬品类部总经理张克帅介绍，滴滴橙心在榴莲节采购的金枕榴莲产自适合种植榴莲的泰国东部原
产地。意在为居民提供****的榴莲和便捷的榴莲购买渠道。 桔子优选携手中国大的榴莲供应商红九水果
制品公司，在泰国的田间地头实现“源头直采”，可以减少采购端的中间配送层级，有效降低成本。 而
社区电商本身“共享仓自提”的创新仓配模式，可以大大降低物流配送成本和货损。而且，橙心优选通
过本次“榴莲节”，建立“、品质好、新鲜、安全、取货方便”的消费者“心智品类”。 这样，橙心优
选利用社区电商的商业模式，通过行业细分和单品重建消费者的“心智类别”。供应链的建设速度可以
大大提高，但成本降低。 三 “水果品尝季” 今年5月13日，橙心优选在中国推出“水果初尝季”，主打
“时令新鲜”的概念，通过产地直采、社区直采的方式，每月推广多款时令水果。 对于社区团购在水果
品类中的作用，橙心优选果蔬品类部总经理张克帅表示，社区电商的“预售共享仓自提”模式可以大大
降低物流配送成本和货损，提高时令水果的流通效率。
通过这样的活动，橙心将在深化品类的同时，不断强化自身的供应链，获得竞争优势。 今年，橙心优化
不断进行各种战略调整，建立和加强自己的供应链，增强竞争力。如果你也想搭建一个类似橙心优化的
社区团购平台，获得社区团购的发展红利，那就离不开t的支持 社区团购系统支持万人团开放，利用单一
低价爆款产品实现薄利多销，为平台带来超过10万笔订单交易。 社区团购一期在全国范围内拓展后，平



台运营逐渐走向精细化，各个环节都要不断深化，包括履约、团购复购率、sku的拓展、优势品类的打造
，都离不开工具的支持。 

做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购APP/小程序开发费用大概需要多少:

不懂的技术的不知道app如何计算费用，不知道APP开发需要多少钱，因为有的公司也是报价不一样，但
是真很难给出一个准确的报价，因为APP开发不同，具体的需求不同，同样难易度也不同，那么就产生
了报价的差异做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购主要核心功能有4个,需要用到8个开发人员，我们
要考虑到APP开发的复杂程度,因为APP开发针对的人群不同,那么每个APP的需求也不一样,所以难易度也
不一样,开发需要100人/天和200人/天,这个价格也是不一样的.我们要考虑到难易度,还要考虑到用多少人,
假如我们需要44/天,那么我们的项目的总费用就是35200元
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盈利方式:

1.利用做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购APP/小程序开发扩大订单渠道和用户群体，通过分佣扩
大团队。

2.邀请做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购相关行业人员入驻，统一获单，抽取提成。

3.发展城市代理，通过收费或提成，向各城市做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购服务公司/个人持
续获得收益。



做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购是一个可以长期深耕持续运营的项目，并可借此切入拓展衔接
养老、护理等领域。

想要了解具体做一个相近橙心优选的社区团购橙果团购项目开发费用，方案报价，思维导图，测试系统
，可以联系我们，免费获取！ 是否合作不重要，多一份参考多一份机会！
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