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产品名称 南阳门店会员管理系统怎么做,会员积分系统开
发费用多少?

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 5000.00/套

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

大多数南阳商家都知道，会员积分系统是一个留住客户，增加客户消费积极性，提高客户复购率的一个
好方法。所以很多商家都想拥有一套属于自己的会员积分系统。

会员积分系统的作用？

传统会员卡形式的积分系统，可以增加顾客重复消费欲望，促进销售，增加商家利润。现代会员积分营
销系统与传统会员积分系统相比的优势所在：

1、通过系统建立会员数据档案，掌控会员多方面的资源。

2、会员等级制度，对核心会员加强管理，预防会员流失而造成损失。

3、支持多功能会员卡，打造独具一格的会员卡，吸引顾客的加入。

4、强大的会员积分管理，满足企业复杂多变的积分制

会员积分系统的功能模块？

1) 消费多级积分



可设置消费不同的额度积累不同的积分标准。如合计消费达到1000-2000元范围，可享受积分1倍积分；合
计消费2000-5000元，可享受1.5倍积分；合计消费达到5000元以上，则可享受2倍积分。具体设置根据用户
自身需要，可任意灵活设置。

2) 会员促销

设置不同会员卡的不同积分系数，有利于商家对会员进行等级管理，刺激会员更多消费。如：银卡会员
为:基础积分*1.2倍，金卡会员积分为：基础积分*1.5倍，钻石卡会员积分为:基础积分*2倍。

3) 限时促销

设置在一段时间区间里进行积分促销。例如：圣诞节期间，12月24-12月25日，进行促销活动，可设置这
段时间的积分为原有的X倍，来促进顾客消费。

4) 商品促销

对于一些特殊商品进行促销，设置购买某商品，赠送一定的积分。例如：某公司推出新产品，购买该产
品，除获得应得积分外，另额外赠送100积分。这样达到对该商品进行促销的目的，扩大销量。

5) 积分转换

会员获得积分到一定量的时候，可以设置将会员的会员卡升级到更高&级别。例如：会员积分在1000分至
2000分，将普通会员升至银卡会员；会员积分在2001分-6000分，可升至金卡会员；会员积分在6001分以
上，可升级为钻石卡。

6) 积分兑换

积分兑换商品：累计积分数可兑换特定奖品/商品；

积分兑换除商品以外的物品：如达到一定数量的积分可用抵做现金使用，购买商品等。

7) 介绍人多级积分

介绍人积分：系统可设置每推荐一名会员，赠送推荐人积分，并且是可设置多级介绍人积分。何为多级
？1级介绍人、2级介绍人⋯等多级介绍人。例如张某介绍李某为会员，此时张某成为1级介绍人，获得1
级介绍人的积分；当李某另外介绍刘某成为会员，那么张某就成为2级介绍人，他将获得2级介绍人的积
分，李某同时成为1介绍人，获得积分；以此类推，介绍人下级越多，获得的积分越多，获得的奖励也不
同。此为链式等级结构的介绍人积分，系统可以灵活设置。



8) 其他情况赠送积分：

可赠送一些特殊情况的积分，例如：注册会员赠送、参加企业活动赠送、会员特殊消费赠送等多种情况
的积分。

会员积分系统哪个好用？

1.从本店的需求出发，选择适合的版本，也可以听听软件厂家的建议，再结合实际情况去选择。毕竟我
们要拿着这个系统去赚钱的，不是单纯的管理而已。

2.商家尽可能购买收费的网络版。网络版一般采用主流的SAAS模式,系统安全稳定,数据也不会被丢失。如
果是单机版就可能会因为电脑问题,出现会员资料丢失的情况，损失大不说，客户感觉极差，影响客户回
头消费。

3.软件服务很重要，也是使用过程中需要软件厂家支持的，如不断的升级迭代,功能的优化，以适应市场
需要，操作人员的培训等等。网络版都会涉及服务费，其实个人觉得对商家来讲是服务的保障。

南阳企常青拥有一套完善的数字化服务平台。产品有：极速建站、多功能商城、多端口小程序、电子传
单、云设计等五大产品。解决实体经济营销难、营销贵、无技术等难题。帮助实体经济快速实现数字化
转型。在时代飞速发展，技术不断进步的同时,企常青将始终坚持把简单易用，物美价廉的数字化产品与
数字化方案传递至更多的中小微企业。
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