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产品详情

费返利这个模式不管是做什么生意都非常的管用。

首先我们先站在消费者的立场来想一想，比如说一个消费者在商家消
费了200元，那么商家就直接返200元，可以想象一下，消费者根本没
有办法拒绝这种优惠，当客户觉得很划算值得购买，那么成交就变得
很容易了。

那么这种方式怎么赚钱呢，这种消费全返的模式是怎么个玩法呢，其
实有两种方式

第1种方式：我们打个比方，假设你是开服装店的，一个顾客来消费
了200，那么就可以让顾客介绍两个朋友过来消费，如果他们过来也消
费200，那么这三个人的钱都返给他们。但是这个钱不是直接返现金，
返的是顾客会员卡上面，下次过来消费的时候，同样可以当200使用，
这么算下来，相当于是给顾客打了个五折，顾客每次消费也不定只有
两百可能更多



第2种方式：直接返现金，但不是一次性返完现金，而是可以分时间
返，比如还是按200的消费，分四个月返，每个月返50现金。通过这种
方式可以每个月都能诱导顾客到店消费，复购率的问题就能很好地解
决。这种方式可以刺激顾客到店多次消费，虽然每次返50，但不一定
每次到店刚好买五十的东西。

这两种消费全返的方式，都很适合各行业的商家，只要你的产品质量
可以，那么运用好这些营销模式，那么收益都会翻一番。如果你的产
品和服务本身就不好，越做活动，越适得其反。

1、吸引新用户

设置多种赚积分途径以及多样化的积分内容兑换，吸引新客持续访问
店铺，并以会员专享福利，刺激用户完成首单转化。

2、激活老客户

对不活跃的客户（沉默或将流失），用签到有礼、积分赠送等形式唤
醒客户，刺激消费。

3、提升留存

借助积分发放、会员特权来让客户享受到高折扣的会员价和积分兑换
权益，对留存客户也是相当管用的。

消费返利这种模式运用的很广，大家听我上面说了那么多，肯定也会
想起自己也经历过。这种模式的话，不止可以用于线下门店，还可以
在线上积分商城使用，主要为了达到：拉新、促活、维系、增收的目
的，效果都是非常显著。
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