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产品详情

“天青色等烟雨，而我在等你”，“听妈妈的话，别让她受伤”.....听着这一句句脍炙人口的歌曲，仿佛

我又回到了当年还在上学的年代，耳朵上插着周董的歌曲，慢慢的走在学校的操场上......

但还是今天某一位博主在4月份发布了一篇关于周杰伦传销的文章，在他的文章当中作者非常透彻的分析

了周董与他旗下集团的绑定关系，而此集团最为核心的业务也就两种方面，第一就是常规的零售行业，

主营还是保健品与护肤品，对于此行业一向都属于是涉传的常见行业，另一个就是IP的创造以及运营。

而此公司使用的分销模式，却成为了大家的“眼中钉”，对此新华社也出来为周董发声，明确指出不构

成中国法律法规下的传销，而是通过合法的分销模式从事新零售的活动。



对于为什么能够被那么多人所误解，可能还是依赖于周董的影响力。专属的明星IP赋能导致分销业务的

迅速增长，自此此风波也是慢慢停息。

而对于分销属不属于传销？还是有很多网友搞不懂，老是觉得传销就是分销，分销就是传销。我就给大

家详细讲解一下：

一、根本目的不同：

对于传销而言，目的是无底线的发展下线，千方百计扩大来增加来赚钱；

而分销的目的始终是面对客户，进行商品交易。

二、分级标准不同：

传销分级从未有过底线，不仅仅十分粗糙而且把自己一点点的推向这一条传销链我顶端，无限极的发展

；

分销则只是固定等级，所能发展的也仅仅只有两级。



三、管理方式不同：

传销一般都是经过授课等方式进行洗脑，不透明不公开；

分销系统每一个代理都是自由、公开、透明，无论是否继续推广都不会受到限制。

而对于如今想要加入社交电商，加入新零售的行列当中的老板们，今天给大家介绍一款以分销模式而进

行设计的电商商业模式——链动2加1商业模式。

对于现在的商业进步来看，每一位用户都希望能够拿到物美价廉的产品，而平台方自然也是希望互惠互

赢的消费模式，而此模式就可以满足人们这种互利共赢的需求。

在前期平台方所供货利润肯定是不如直接供给用户这边来得高，而在加上要宣传的话，最好的方式就是

品牌广告来进行，寻找大牌明星、打造商业广告等来进行宣传，这些不仅仅需要耗时耗力更是极大的降

低的商品的利润，并且还有着极高的风险，万一投入广告却毫无收获岂不是血本无归。

此模式就很好地解决了这一宣传问题，你是要找其他广告、明星等形式来宣传消费者，而我直接让消费



者自己去宣传消费者，利用模式奖励鼓励消费者参与并邀约其他消费者前来参与。

此模式是非常重要的四个机制：

二级分销：不存在传销、多层级现象，合理合规地分佣收益。

走人机制：推荐两人消费并成为代理之后，即可升级身份，链接关系脱离，直接走人。

留人机制：当自身身份升级之后，将最开始推荐的两人留给前一链上级。

上帮下扶：下级升级，为上级留人，当下级并未升级，上级则可以帮扶后获得帮扶基金。

这四个机制也就是联动的核心价值所在。

联动的身份机制，以及奖励机制也是非常重要的组成部分，我就先从身份机制来讲起：只有两种身份老

板、代理，用户在消费平台所设置的大礼包即可成为代理；老板则需要代理推荐两位用户成为代理即可

成为老板。



奖励机制：

一、直推奖励：在成为代理之后，就可以开始推荐用户消费，即可获得直推奖励。

二、团队见点奖励：成为老板之后，再推荐每一位用户成为代理即可拿到团队见点奖以及直推奖。

三、平级奖励：当A成为老板之后，下级推荐B代理也升级成为老板，那么因为B是A推荐的，于是A就可

以在B这边拿到他收益的10%的收益。

四、帮扶奖：因为在平台当中，不免会有来“薅羊毛”的用户来平台参与，导致在平台当中出现“死号

、停滞号”的现象，所以平台设置了提现任务，必须完成设置的任务才可以将所有收益拿到，但未完成

的话，则只能拿到80%的奖励，剩下的20%则冻结完成之后再发放。

以上每一处都是可以根据每一位平台运营方所进行自定义设置。

每个人都能够独立思考，当你不再犹豫变得果断且自信的时候，才能冲向向往的生活。希望我的文章能

给屏幕前的您带来正确的引导。



链动2加1电商商业模式，能够让您成功前往社交电商的道路上越走越远。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

