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随着我国互联网、移动设备的发展，宠物行业也是进入了智能宠物时代，根据统计，中国的宠物经济规

模目前已经达到近千亿级别，并且还在随之增长，在这些养宠物的人群当中，已经凸显出年轻化，其次

才是现在的中年阶段。

但随着时代的发展，越来越多的年轻人已经无法一直使用传统的养宠方式，生活忙碌、工作繁忙，时间

少的他们更加需要一些宠物市场当中的产品来照料他们的宠物。

随着互联网发展各式各样的“铲屎官”这类的养宠爱称也是层出不穷，那么身处这么大的一个市场当中

，想要在同行当中脱颖而出的不仅仅是需要产品的特殊性更是需要好的产品赛道直通车。



随着电商行业的发展，社交电商这一分流也逐渐走进人们的视野当中。

社交电商作为一种以社交网络、社交平台，通过分享与推荐等方式做商品交易，以这种低廉的方式实现

足不出户的商品推销的新型销售方式。

社交电商与传统电商的区别在哪里呢？

社交电商更多的时候，是利用身边朋友圈的方式进行熟人买卖的商品交易，能很大程度上降低销售初期

的拓客引流成本。其主要的秘诀就是通过熟人来带动流量发展，流量越多利润也就越大。而传统电商却

是没有这种流量入口的方式进行，主要表现在产品优势以及良好口碑打造才能让用户与商家相互信任相

互传播。

对此兴起的宠物用品行业，更能通过社交电商的方式来进行多方位的推广宣传，从而达到以社区为划分

，销量提高流量提升等形式。

而电商商业模式——链动2+1，更是能够为流量入口量身打造的商业模式。

利用这款商业模式，用户购买指定商品即可获得一个类似“代理”的身份，这是用户通过邀请推荐身边



人的形式，可以从中获得一定的推广奖励。后续在代理邀请到一定量的用户进入平台消费之后可以将此

身份进行升级为“老板”，成为老板之后可以享受一个见点奖以及平级奖励，获得三种奖励的利润，对

于用户而言成为老板的诱惑力肯定是足的。

通过用户去链接身边人的方式，还可以结合一系列社区服务进行，如今的小区内养宠的也是众多，通过

链接同类型小区或同类型宠物的方式将用户相互之间产生链接。

当整体流量做起来了之后，还可以整合线下门店，通过招商代理的方式将线下门店与线下商家一同开启

，利用线上平台带动线下商家发展，直到最后通过线下门店的逐渐完善，还可以将周边商家进行整合链

接，利用异业联盟体系将整体商业框架结合起来打造属于自己的商业体系。

链动2+1不仅仅是一款流量入口的商业模式，更是一款帮助你打开商业模式思维的一种方式。
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