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分享购是啥？为什么最近看见那么多分享购物的商业模式？究竟什么魔力能让这个商业模式席卷社交电

商圈子？

下面就来给你解答分析一下分享购商业模式的细节。

举一个例子：

A通过朋友B的推荐，进入到线上小程序商城当中，A一下非常震惊了，从来没有见过如此令郎满目的商

品集中在这个平台当中。一下A就发现在商城当中发现一个非常眼熟的笔记本电脑，事实上，这台电脑

在某宝上就已经被A看中了。



A自从上班之后就一直在攒钱想着多省一点钱回见看望爸妈也可以多给他们买点东西，但耐不住自己实

在喜欢，也就只能一直放在自己的购物车里面就算发了工资，也只能看着自己的购物车“望梅止渴。”

但A稍微对比了一下，这某宝上面跟这个商城里面价格上面相差的很大啊？是不是盗版拼装起来的啊？

于是A抱着试一试的心态来这边尝试购买，结果一点下单突然跳出了几个选项，就是几个现在主流电商

平台出现在面前，发现居然真的有某宝上面的，于是就立刻下单购买。

这就是分享购商业模式，运用到商城当中，通过跳转到其他第三方主流平台购物，这些平台则会更具不

同的产品返还给分享购商城5%—30%的佣金给分享购，分享购在得到这些佣金之后，则会将所有佣金的4

0%拿出给到购买商品的用户自己，再拿40%给到这个用户的上级会员，之后再拿出10%返佣给此用户所

在地区的区域代理，最后才是自留10%。

分享购物模式主要采用两种机制：会员机制、奖励机制。

分享机制：

采用公排制度，推荐人推荐二维码或邀请码给到用户注册平台，将自动排位到此二位码或邀请码的下级



，如没有人推荐则自己排位就按照顺序来统一公排。

采用五五滑落制度，再注册分享购之后将会进入一个排位当中，每一个排位下都有对应的五位下级，如

果在你推荐第六个人或平台刚好推送六人进入平台之后，将会自动排位到下面五人的下级位置当中。

采取这两种机制，在第一层的话只有五人，而第二层的用户量则会达到25人，第三层的用户量则会达到1

25人，以此类推，累计滑落最多就9层的会员数量，达到第九层的时候就能够得到191万左右的会员量了

，那么总会员数量将达到244万的会员数量。

奖励机制：

采用滚动收益制度,第一层的会员的第一笔佣金是给到你的，第二层的第二笔佣金是给到你的，第三层的

第三笔消费是给到你的以此类推。

试想一下，九层用户数量244万的用户，共同消费的佣金给到你。

当然也需要完成平台所设立的提现任务才可以进行提现：



1、推荐五位用户。

2、完成每月五笔消费。

相信大部分人对于第一个任务来讲都是很简单的，毕竟有能赚钱的路子，肯定是愿意分享给身边的朋友

们的。

而第二个任务而言，每月消费九笔其实并不是强制性消费某一个商品，则是用户本就要消费、本就要充

话费、本就要点外卖等，无论消费金额都算一笔消费。

分享购集成了各大主流电商平台，满足用户日常吃喝玩乐、衣食住行等超级聚合型平台服务，通过分享

购平台去各大电商平台消费购物的同时，还能从中获得奖励机制，独特创新的商业模式，仅仅平台收益

都达到月入过万。并且分享购还链接了第三方CPS资源服务平台。

而分享购的核心点就在于，一笔消费只会奖励给一个上级，在分销当中就连二级分销都算不上，从一定

意义上也避免了多层级多级分销。
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