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产品名称 2021年拼团抽奖返利模式，盘点一下，最近火爆
的拼团商城现状

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

盘点一下，近期火爆的拼单，还能不能玩，如果企业要自己设置一个商业运营模式，想做拼单抽奖活动
购物返利的模式如何做

在这里声明；本论文仅仅依据个人见解，不喜勿喷，创业有风险，

昊客日常生活：昊客的子公司早已被警方封查了，股票操盘手为刘总，包装成胡耀邦孩子站口，很能外
包装，很能营销推广。曾传扬让中国此后仅有昊客一个拼单！多的是也不多说这个了，有的事不必多说
了，整体情况可以再网络查询，懂的都懂

拼拼有礼：我不愿意多调侃这个项目，都不漂白，，重新启动盘，周期时间也很长，如今还活着，这一
拼单新项目确实不错，早进入的不少人在里面是赚到钱了，薅到旅居房车，可是全部菜盘都是有凋零的
一天，如今新血不足，发展水平降低，平台方只有全力以赴救治，有些团队长撤出或是营销推广其他项
目被服务平台查出，立即冻洁团队长账户，今天还能不能玩大家心里应当了解吧

中国联通哇沃：这个项目较为笑死我了，便是连接了好几个CPS插口，在线充值耗费折扣优惠，各种各
样导购平台和品牌商家优惠券，喊着中国联通公司的名号，结果被中国联通公司提起诉讼，手机软件做
出来的不是一般的烂，就一个普通商城系统加CPS插口这类实属当韭菜割碰瓷儿做背诵，入坑了就出不
来了，遭遇改革的问题，并且拼单难以中，被淘汰比较慢，被淘汰都不让，能不能玩，懂的都懂，

唐古拉：这一项目运行到现在非常不错，真的是拼单第一个把菜盘制成真真正正事业的项目方，布局不
可谓不大。但是最近在市场的冲击下，大量团队长换新项目，身后很有可能有资本，但现在也进入结束
，取现现在很难，资金链断裂极危，延迟到账，系统不稳定，无缘无故卡屏断拼，如今进到早已没有什



么好处，有很多团团长都撤了逐渐搞别的了，自身酌情处理，创业有风险，

可艾力克：这一盘以前也比较稳，云范昊客的模式，资金盘，泡沫塑料比较大，如今为了能再次经营，
锁了一轮本钱，要继续新的一轮五次后才能被淘汰，而且这个企业之前被调研过，涉嫌传销。因此⋯

团大师：高回报风险新项目，不推荐涉及到。股票操盘也不行。

豁出去个团：手机软件做出来的烂的一批，成本估计连五位数都不到，平台名称取的如同开玩笑的一样
，显而易见运营能力一般，但吃不住股票操盘手强大，愿意出钱做广告做营销，现在连公司执照也没有
连接好，如今才刚刚连接的支付宝钱包安全通道，玩他还不如去斗个大地主来的实在

见康乘：这一盘发布以前，还是蛮期待的，发布之后真是笑没了，他们的牙，发布一周退出维护保养三
次，每次一发生意外就直接推卸责任网络黑客，明明有最好是的热度，结论研发团队开发的系统软件烂
的不好。懂行的一看就是没做系统架构图的最底层，网络服务器和运维团队能力有限，如同烂泥扶不上
墙。这一告诫我们技术水平也是非常的关键

荷兰鼠吧啦吧：昊客崩情况下出盘，没什么人玩了，不必去冷饭了，不推荐在涉及了。

趣袋子：之前是弄区//块链技术的，做区//块链积分兑换，做数字货币的，在无团队和会员的基本现在也
上了个拼单，能够玩下，股票操盘手整体实力一般无法承重太大团队，能够小玩。

连接日常生活：效仿九九拼团方式，项目投资比较多，盈利也太高，泡沫塑料很大，不推荐涉及到。有
可能是同一个业务外包的软件外包公司开发的

纷多多：除了一些不人性化难题外，门坎高些，唐古拉的模式，也很好，能够玩下。还算比较稳妥的。
公司也是有自己的实体线业务流程做拖底，主营做支付的，和唐古拉一样。

优米：不推荐长期性玩，主要是在云范昊客方式基本进行了提升，略加变化罢了，资金盘有泡沫塑料，
提议玩得话，能玩一轮就撤。

翠绿色竹篮：归属于接受苋菜的各大网站炸屏盘，平淡无奇吧，没什么好说的，不值去赌上精英团队，
团队长谨慎参加，

玉拼天底下：是个比较垂直的拼单抽奖平台，目的是为了拼银豆和年底分红积分兑换，银豆使用价值1:1
能够换取玉石饰品，参与的额度以每日年底分红退还。需要买玉石的能玩，基本没泡沫塑料，

小亮拼团:主营是做CPS资源的，连接了供应链管理，目的是为了卖东西为主导，参与的30%能特惠取得
商品，40%的人免费，30%的人可以赚到钱，

宏海金多:目的是为了做保健产品和大健康食品，平淡无奇，参加都是需要成为会员和团团长，优势并不



是太明显，归属于低风险高收益的盘。

惠加礼拼单：早期做出来的模式是得奖拿产品或者惠豆，不得奖拿红包参与的额度所有退还，吸引了大
批顾客，因为许多人挑选惠豆，累计了太多惠豆，团队长尽管挣了钱，但惠豆过多，如今方式改动，需
要先资金投入40个惠豆才可以打团，团团长必没中，结团可获得50元大红包，参加者花100元可得奖得到
150惠豆，不得奖可获得大红包，有团队的能够免费试玩。

甜瓜袋子：很低调的拼单，可是发展趋势很稳定，现在依然平稳，并没有什么原因

临时就说这么多，新项目太多，还有一些其他的。文章内容传出，也不知能出现多长时间还记得发表评
论加上维护走一波，假如有效可以为创作者关注点赞。

每一个新项目自己想要的长期生存，最好做品牌电商，最主要的是不做资金盘，如今给大家一个商业运
营模式方案图，

美妆护肤，红葡萄酒，大健康食品

生产成本：30元，零售价299一瓶，好运价280元

偏差

拼团（10中3）

得奖得到

1.得到商品 或是280点卷

点卷可到换取区兑换商品

2.买东西股票基金100(0储蓄金

静态收益

只需顾客得奖，后面如果没参加按每日千分之三来释放出来

动态性盈利

客户每参加一次，得到20块的购物金，无论是否得奖

3.每日年底分红（每单订单信息取出5元共10元）

每单订单信息拿5元出去做为每日年底分红奖赏

公式计算：本人年底分红=昨日本人分数/昨日服务平台总分数*派发额度，本人分数=昨日得奖订单信息
总额/跟团总频次，服务平台总分数=全部用户的本人分数求和



4. 年底分红积分兑换（每月年底分红）

每单订单信息取出5元共10元

平台会依据“可分配利润”与“总成绩红积分兑换”数开展权重计算年底分红

（年底分红积分兑换伴随着年底分红池的额度升值和掉价）

5.商城积分

做一个积分兑换会员专区，可纯积分换购 运输费；积分兑换 现钱换取

未得奖

1.退还本钱

2.得到20块的广告宣传补助

3.购物金20元

4.商城积分

拼团推荐奖励（5.5元）

直推2元

间推1元

团队奖励2元

V1（2元）

更新标准：帮扶5个V2真实身份

V2（1.5元）

更新标准：共享50人跟团，与此同时精英团队底下帮扶3个v3真实身份

V3（1元）

更新标准：共享20人跟团，与此同时精英团队底下帮扶2个V4真实身份

V4（0.5元）

更新标准：共享10人跟团

地区奖赏1.5元

省代1.5元

市代1元



区代0.5元

同级奖赏0.5元

汇总

例如：10中3的拼单价钱：840元全年收入 一个团10人，

得奖开支：

买东西股票基金：40元

生产成本:90元

每日年底分红：10元

年底分红积分兑换：10元

未得奖开支：购物金：8*20=160元

广告宣传补助：8*20=160元

团队奖励开支：总芭比7元*10人假定每个人的上级领导真实身份最大一样=70元

服务平台一个团的营业收入：840-（40 90 10 10 160 160 70=540）=300元

假定服务平台每天有1W人数参与，就会有1百个团，平台的营业收入是：1000*300=30万

一个月的营业收入是30*30天=900万

假设你是一个V4的身份，你推荐了10人跟团，10人又推荐了100人，那么你强烈推荐10人拼单一次的收益
是：10人直推*2元=20 100世间推*1元=100 V4真实身份精英团队一单0.5*1单=55=20 100 55=175元

假定每一个客户一天参与10次：10人*10次*2元直推=200 100人*10次*1元间推=1000
精英团队1000单*0.5=500=1700块的盈利
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