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随着“互联网+大数据”的深入发展，如今很多企业都不由自主地发

现，到了市场决策层面的时候，离开大数据往往就寸步难行。按照达

尔文进化论而言，人类的信息吸收、筛选和处理能力也应该进化，从

海量信息里面找到结果已然不能满足人们的需求，而在海量结果里面

找到精准的信息，换言之，快速找到准确的答案比找到更多的答案更

重要。

“先利他，再利己"。当我们在做事的时候，如果事先想到的不是这件事能为自己带来什么成果，而是能

给别人带去什么收获时，或许我们就开始走在成功的路上了。就像写文章的时候，如果我们能够从读者

的角度出发，站在读者的角度去考虑，我们的这篇文章能给他什么收获，能帮助到他什么；而不是想着

这篇文章会有多少阅读量，能有多少收益。这也是一种利他的行为，如果能够做到先利他，那也一定能

利己，因为按照这样的思路写出来的文章大家一定都爱看。



给大家推荐一款创业以卖货为主，推动消费者购买商品的同时参与认购活动，增加平台活跃度的同时，

帮助消费者盈利的一个模式，泰山众筹商业模式。任何行业都可随意搭配，如需详细资料可私信获得。

泰山众筹又称众筹卖货，平台推动主要以卖货为主，模式能促进用户

在平台的粘性，创造相互之间的利益和价值。是商城应用中快速驱动

用户自我裂变的一种促销活动。通过用户主动发起链接人脉，好友互

助的模式，以更低的门槛参与并完成项目，同时实现平台引流与卖货

的目的。

模式活动采用满四出一、倍利复增、爆仓重生机制实行，每期认购完成后，按30%的同增比递增，第四

期认购成功后，返还第一期参加的购物币，第五期认购成功后，返回第二期参加的购物币，以此类推.....

同时得到静态收益的12.5%和动态收益的12.5%，平台得到服务费的5%（百分比可根据实际情况调配）另

外，购买商品赠送的购物币是参加活动的唯一条件（注意：设置的人数和每期投入的购物币数量也是由

平台根据情况合理设置来进行）。

如果说完成期数和规则方面有需要更改或添加的地方也可做定制开发，评估其价格即可，平台前期人流

量比较少的话，建议把人数比例和众筹资产的数量设置少一点，比如，第一期设置1000购物币，最多5-2

0人参加，一人一次认购数区间为5—100，假如设置10个人参加，第四期众筹成功后，返还第一次参与这

10人的购物币资产，同时获得静态收益个人的12.5%，如第一次A投入100购物币，则他能得到，100购物

币+100*12.5%精态收益=112或100购物币+100*12.5%静态收益+100+动态收益的12.5%（这里的静态收益和

动态收益均可以提现，购物币只能用于参加下次活动或在指定的区域兑换产品）。

动态收益所指：①.分享奖励5%②.管理奖2.5%.③股东分红2%④.区域代理3%。



这里的话也有人会问到说，后面随着期数和购物币的增加，出现认购

不成功的情况怎么办？模式也是根据细节设置，出现这种情况视为爆

仓，可返回最后一期的全部购物币，外加上倒数2—4期50%的购物币

和50的积分，用于在不同的专区兑换不同的产品，自由选择。一定期

限内在重新启动新一轮的活动安排。

如需了解整个模式的方案，可私信老杨获得，一个平台运营的好坏取

决于对这个模式合理使用，产品和思维同样重要。
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