
分享购模式：站在各大平台的肩膀上每月引流七十万

产品名称 分享购模式：站在各大平台的肩膀上每月引流七
十万

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/请来电咨询

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

乐享购模式这个模式的起源是一个叫做乐分享的一个平台，这个平台曾经光辉的时候月引流七十万，而
且是没有烧钱的引流。

大家都知道现在是属于一个流量的时代，谁流量多谁就是王，有流量还怕赚不到钱？

这个乐享购的模式是怎样做到的呢？

主要的原因有三点：一、对接的平台；二、关系滑落制；三、奖励循环发放制。

一、对接的平台

这个模式不是看你有没有产品、产品有多少有多好，而是你所对接各大主流电商平台有哪些。这个模式
是通过跳转到这些主流电商平台消费，这些主流电商平台会结算佣金给平台方，平台方再根据平台规则
把佣金发给用户。

这听起来好像没什么？那我换一种说法，中国网民规模有10.32亿，2021年全网零售总额有13.1万亿元，其
中各大主流电商平台占据着九成以上，也就是说这些各大主流电商平台的用户也可以是你的用户，在各
大主流电商平台的消费也可以在你的平台完成。

二、关系滑落制

按照以前那些模式的关系链来做一个平台，对于个人的人脉资源要有很高的要求，往往会出现伤人脉的
一个现象。而关系滑落制，一开始注册进来就会给你一个排位，排位的人满了就排进你下级的排位，就



会出现一个这样的情况：你自己在帮你，你的上级在帮你，整个平台也在帮你，在帮你什么？帮你快速
组建你自己的团队，让你快速地拿到这个推广奖金。

三、奖励循环发放制

在许多平台都在纠结一件事情，分销！分销该分几层，分少了没有吸引力，分多了有触犯风险，左右为
难。而奖励循环发放制却不会遇到这种情况，因为每笔订单奖励只会给消费者本人和一个上级用户，不
管奖金的多少。这样既不会有风险，还可以获得不少的奖励。
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