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产品详情

异业联盟，又称为商家联盟、百业联盟等等。

指产业间并非上下游的垂直关系，而是双方具有共同行销互惠目的的水平式合作关系。凭借着彼此的品
牌形象与名气，来拉拢更多面向族群的客源，借此来创造出双赢的市场利益。

本质是不同行业但是具有相同客户群体的商家的联盟活动，每个商家把自己的客户资源提供出来，通过
一个机制做资源置换。

一个异业联盟一般都由这三者组成

联盟盟主：联盟的组织者、发起者与运营者，可以是商家或个人、电子商务平台

联盟会员：享受多家店铺折扣与优惠，省钱省心

联盟商家：加入到联盟的不同行业商家，实现店铺引流拓客，增加营收

随着电子商务的发展异业联盟的合作方式也更加多样化，那现在说说现在有着哪些异业联盟的用途。

一、传统

传统的异业联盟的用法是多个商家私下达成协议，相互推荐相互引流，推荐引流过来的客户可以享受到
优惠，推荐的商家可以得到返点，以图达到共同致富。

缺点：很难公平公正、透明公开，也很难获得数据来运营。



二、平台化

相对于传统的异业联盟的用法，平台化的异业联盟不仅可以更加的公平公正、透明公开、根据后台数据
更加精细化运营，还可以根据互联网没有地域限制的特性进一步扩大用户市场、联盟商家。

缺点：在不烧钱做补贴的情况下平台很难做起来，尤其在异业联盟平台化很常见的现在，很难拉来投资
来烧钱做补贴了。

三、电商营销化

由于现在这几年分销、消费商、消费返利、消费全返等等概念在线上商城火了之后，慢慢地开始往线下
店家开始延伸，很多平台化的异业联盟也开始用上这些营销模式，烧钱不行那就分钱。

通过建立综合商家平台，为商家提供线上推广的渠道，平台通过粉丝运营，打造线上平台营销、线下商
店提供服务商业体系

通过优惠买单、红包、推广建立关系等营销工具，商店自主推广、借力平台裂变，线上传播更轻松

产生联盟效应，服务相互补充，结合分销模式使用，建立关系，相互引流，共享用户

一开始这些分钱的营销模式在店家这里是不怎么吃香的，因为担心出现违反法律法规的情况，但是经过
电商与疫情的洗刷下，国家也制定了相关的法律法规，线下店家也可以为自己寻找更好的发展。
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