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产品详情

在线流量红利的见顶，叠加疫情影响下的加速线上化，私域在火热的发展态势下再度升温。

在线流量红利见顶，叠加疫情影响下的线上化加速，从“流量”到“留量”的大背景下，线上电商各环
节都有着去做升级、重构的空间与机会。不同于传统的电商平台和新兴的直播电商，让品牌通过私域直
接接触消费者，建立关系并完成商品交易的私域电商正汇聚起一股新消费的势能。

根据腾讯所发布的《2021中国私域营销白皮书》， 接近80%以上的消费者已经养成在私域中进行消费和
分享的习惯，72%以上的消费者客单价已大于100元。

现在的商家都开始在搭建一个自己的平台，为在打开市场入口、裂变用户、发展团队、促进复购等方面
都避免不了使用一些电商的营销模式。

就像小编一个卖水果蔬菜的客户，这个客户原来只是给渠道商供货，没有自己的用户，自己所有的命脉
都是被人掌握着。

不管他的水果蔬菜有多好，用户就是看不到。后来他做了一个带有模式的私域电商平台，上线两个月的
时间就收获十万的用户，还让滞销的产品卖了出去，我们来看看他是怎么做到了。

所有的电商营销模式都离不开两个版块，一个是会员制度，另一个是奖励制度，先看看他的会员制度是
怎样的。

每个注册进来的用户都会有一个点位，每个点位下面只有5个位置；点位下面的5个位置满了则会向下滑
落；扫推荐码注册的用户则在该推荐码体系内排位；未扫推荐码注册的用户则按系统体系排位；滑落规
则为从上到下从左到右自动排位。



一些做过类似模式的读者一看就知道这个会员制度走的是公排的自动排位，虽然这个公排的自动排位很
早就有人用了，但是配合另外一种奖励制度会有着一些出奇的效果，再看看他的奖励制度。

每一笔订单都会有一笔佣金奖励，而且每笔佣金奖励只会给到一个上级用户，也就是上级用户可以收取
到下一级那5个用户的第1笔佣金奖励；收取到下二级那25个用户的第二笔佣金奖励；收取到下三级那125
个用户的第三笔佣金奖励；收取到下四级那625个用户的第四笔佣金奖励⋯⋯收取到下一级那5个用户的
第十笔佣金奖励，以此循环下去。

你就会发现不管这一笔佣金有多少，只要每个人每个月消费够九笔，就会有拿不完的佣金奖励。

觉得一个月消费九笔很难？除了平台内的自营产品、供应链产品之外，还可以从他们这个平台跳转去TB
、JD、PDD等一百多家主流电商平台消费，还有加油、交电费、从话费，都是有佣金奖励。

每个月用户都要网购、点外卖、加油、充话费，为什么不到这个平台来消费？除了可以赚取佣金之外，
消费还可以有优惠。

到现在中国网民规模已经超过10亿，全网零售总额也已经超过13万亿，他们做的就是站在巨人的肩膀上
看世界，让他们的用户成为自己的用户。
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