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产品详情

随着互联网的不断发展，互联网已经过了人口流量红利时期，在现在这个阶段流量越来越贵，获客的成
本也越来越高。

用户的数量对于创业公司的扩大规模和再发展的重要性不言而喻，但获取流量需要大量的资金投入，这
对于创业公司来说是一个巨大阻力。

烧钱的路子行不通的话，那就去分钱，分卖产品、卖服务的钱，所以关于分销的营销模式也越来越受创
业公司所喜爱。

跟大家分享一个关于分销的营销模式——众筹卖货

现在有一个很出名的众筹式卖货商城——开心茶坊，也是属于这种营销模式，我们来看看这个众筹卖货
是怎样玩的？

用户如何参与众筹卖货？

平台用户需要在商城消费，在每次购物消费之后平台会赠送一定量的购物币给用户，用户需要购物币才
能参与平台设置的众筹活动。

与股权众筹、公益众筹、产品众筹、借贷众筹这些众筹模式不同，众筹卖货是在用户消费之后赠送的购
物币去参与，当众筹成功时用户就会获得一定量的现金收入。

用户拿着平台送的购物币参加众筹活动，众筹失败也没什么，毕竟购物币是在平台购物之后赠送的，用
户已经有产品了，但众筹成功就是真的赚了。



众筹卖货的流程是怎样的？

假设用户在平台的商城区购买了两百的产品，因为这个产品的成本是一百，那么平台就会送给用户一百
的购物币，用户再拿这一百个购物币去参与众筹活动。

众筹每期所需的购物会增长30%，第1期众筹购物币的数量为1000，那么：

第1期众筹的购物币数量为1000个，每期增长30%，那么第二期需要众筹购物币1300，第三期1690，第四
期2197......

众筹成功时压四期退一期的奖励发放规则：当第四期众筹成功时，则第1期众筹的奖励发放；当第五期众
筹成功时，则第二期众筹奖励发放；当第六期众筹成功时，则第三期众筹奖励发放......

众筹失败时的爆仓规则：众筹倒数第1期失败，参与的购物币全部退回；被压住的三期众筹，则退回70%
的购物币。

当众筹成功奖励发放时，其中众筹的购物币中的12.5%会换算成现金发放给用户作为奖励，有12.5%会回
馈给市场推广，还有5%才是平台的盈利点。

像这种分销的营销模式可以解决创业公司经常遇到的五大难点：

1、用户裂变难：怎样让用户主动积极的分享平台或商品的链接

2、平台流量少：怎样用创新的模式快速给平台引流大量粉丝

3、用户复购低：怎样让用户持续的在平台复购，而不是一次就走

4、订单增长慢：怎样在没有海量用户的情况下提升平台订单量

5、变现难度大：怎样从单元化的产品盈利转化成多元化的流量变现
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