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产品详情

农产品包装作为农产品加工的延续，是基础科学与应用科学的结合。华龙智慧云码旨在为农户、商家打
造良好的包装能够反应出产品的内在质量，又能拓展产品的外在形象。
一般说来，商品包装应该包括商标或品牌、形状、颜色、图案和材料等要素。 比如农产品釆用一些材料
包装，真空塑料类的有利于农产品保鲜，盒装的有利于保护产品在运输等过程中遭到破坏；包装的颜色
、材料、美观程度等是否给消费者规范、安全卫生感。 通过农产品包装，既能保护商品、方便物流，体
现商品的质量和价值，又能增加农产品的市场竞争力，提升附加价值，促进销售。 在现代的营销体系中
，包装被赋予了更多的意义，已成为产品策略的重要因素，有着识别、便利、美化、促销和增值的功能
。包装已成为有力的营销工具。
包装的关键zui终综合反映在包装策略上，不同的包装策略会带来不同的营销效益。
根据消费者的购买和使用习惯，把相互关联的多种商品纳入一个包装物中同时岀售。 例如，有的蔬菜生
产者将不同种类的蔬菜放在同一个包装箱中，不但使顾客有了品尝各种蔬菜的机会，也扩大了蔬菜的总
体销售量。 再如，北京的几家特菜和特禽生产企业联合推出组合包装，将几种特菜产品和特禽产品混合
放入同一个包装箱中，做到荤素搭配，这样既便于消费者食用，又扩大了产品的总体销量。 同时，这种
策略还能帮助新产品上市，有助于顾客接受新产品，尽早习惯并使用新产品。采用这种包装策略时不能
把毫不相干的农产品搭配组合在一起。 在原包装的产品使用完后其包装物还可以做其他用途。这样可以
利用消费者乐于一物多用的心理，使他们得到额外的使用价值；
同时，包装物在使用过程中也可起到广告宣传作用，诱发消费者购买或引起重复购买。
在商品包装物内附赠给购买者一定的物品或奖券，起到扩大销售的目的。
如某牛奶包装上附有兑奖券就属于这种策略。 附带赠品包装策略是流行于西方国家的一种重要包装策略
，其实质是一种让利行为，因此，经常受到中低收入者的欢迎。企业在釆用这一策略时要量力而行，同
时考虑法律法规的限制。
用透明包装材料，能看清部分或全部内装商品的实际形态、新鲜度和色彩，使顾客可放心选购。 透明包
装是一种备受消费者欢迎的包装形式，如超市中销售的蔬菜、水果和水产品等，多数采用了简单透明的
包装策略。
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