
分销系统助力全行业新业态商业发展，分销系统案例分享

产品名称 分销系统助力全行业新业态商业发展，分销系统
案例分享

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

由于流量成本的高涨，商家寻找新的流量获取途径成为行业共识；加
上流量红利的消退，大中企业开发微信商城，通过“分销 ���䙛�
的销售额。很多互联网企业开发分销市场，纷纷开发以分销为核心的
平台系统，助力全行业新业态的商业发展。

一、分销系统是什么？

说白了就是利用“分销 ����厐�魞鑕䙔豒�U䙶葑獼����䰀
的低成本拉新转化，获取更多流量资源。分销系统就是利用互联网发
展分销商，建立完善的渠道分销的系统。

二、分销系统的作用？

1.开发线上商城

商家通过分销系统开发线上商城，成为供应商。通过线上商城宣传自
己的产品并进行网上营销推广，商家可以自己设置分销商，如大学生



、宝妈、快递驿站老板等群体，化身“店小二”卖货，赚取佣金和分
成。

2.提供商品管理

商家的商品种类繁多，分销系统为商家提供商品管理功能，在线查看
商品上架、售卖、分销等情况，方便及时调整经营策略。

3.完善的会员管理

分销系统支持商家自己管理会员，收集一批客户信息，将老客户变成
下级分销商，实现拉新转化、再次复购。

4.支持分销代理

分销系统支持分销代理开发下一级别的分销商，全民分销，赚取一定
的佣金分成或奖励。商家依靠线上线下营销卖货的流量红利慢慢消退
，社群效应成为商家抢夺的重点。

5.完备的交易功能

分销系统让商家的购物场景更具多元化，传统的交易方式满足不了。
分销系统提供完备的交易功能，实现线下收银，线上交易支付，提升
消费者的购物体验。

总而言之，分销系统是助力商家开发流量资源的”辅助工具“。随着
互联网、新技术的发展，传统的网上营销方式满足不了商家的发展需
求，开发新的流量盈利模式成为重中之重。分销系统是一种全新的商
业模式，打通线上线下的销售渠道，是符合市场需求的工具。



下面给大家分享分销系统案例：

会员：直推奖励100（购买499礼拜成为会员）

高级会员：见点200，直推100，平级10%
（直推两人购买499礼包成为高级会员）

消费者A通过购买499礼包成为会员A，接下来推荐一个人购买礼包可
以获得100直推奖励。直推两人购买后，会员A晋升为高级会员A。

会员A推荐了B1跟B2（成为高级会员），B1推荐了C1,C2（成为高级会
员） B2推荐了C3,C4（成为高级会员）。因此高级会员A，获得B1跟B
2的晋升奖励10%(平级奖）。

B1推荐了C1，C2。会员A获得见点奖200，B1获得C1,C2的直推奖励100
.

规避风险：

每个会员晋升高级会员时，自动跳出机制，留下团队，重新发展下线
。

好的商业模式一定满足两个最基本的条件，第一是能够解决流量的问
题，第二要解决模式的持续性，而多种奖励方式激励了用户参与挣钱
，同时通过社交关系不断地分享消费，也就解决了模式的可持续性。
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