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产品名称 传统行业转型互联网，社交电商需要具备哪几个
条件和准备工作

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

做社交电商需要具备的几个条件和准备工作。

微三云，专注社交电商，营销系统开发，
研发市场最新的商业模式，扶持实体企业，
快速转型到线上，打造线上 线下“新零售”

第一：商务平台的搭建网站建设一个具有网络营销功能的网站，基于
威信体系（公众号，小程序）、或者其他用户端口，比如H5端口、P
C端、APP端等独立网站 平台来开展市场推广和品牌宣传，而系统软
件要有高效并发的底层架构、高效、快速的项目开发及后期的延伸性
。安全、稳定的运维保障

第二：品牌的定位

我们以酒类产品案例来举例。



可以分为三个板块产品定位，做好产品定位接下来的推广营销计划。
没做好产品或者服务的定位就不能很好的开展下一步的工作。

1、产品定位： 品牌新品，直销，品牌代理正品保真，
家乡美酒入口香醇新品首发

2、平台定位： 品牌好酒会员专享购物返现平台。为酒友提供便捷，
简单的购物体验。

3、客户群体定位

消费者： 企业聚会商务酒店，小资白领，全国小康家庭

城市经销商/代理人 ，省代市代区代，城市合伙人 微商团队长

第三：网络营销和推广做了社交电商平台，有了品牌的定位，那接下
来要做的就是开展营销引流和推广工作了。这一步对社交电商来说很
关键也很重要，

1、引流吸收粉丝和会员

爆款产品引流粉丝,支付奖励零钱，购物币，积分增加复购

2、 线上线下相互引流

线上用户可以导航到门店，线下商家引流线上消费，后续消费者在平
台上消费，商家都可以以拿到相应的佣金，

第四：品牌信用度的建立至于品牌信用度的建立，大部分靠的网络营
销来实现了。有网的宣传和写手软文的推广。第五：客户关系的维护



做社交电商和传统电商是有区别的，当运营到时候，会拥有很多的新
老客户，这个时候要想提升自己网站的客户粘性以及复购的行为，做
私域流量的除了要做好产品的，还要会运营平台，会招商，会维护会
员消费者，没那么简单的，就需要你学会客户关系的维护。

1、沉淀留存粉丝 ：做好社群运营，互动培育，公众号，在威信生态
中社交属性，进行营销，活动等做社区运营

2、会员卡优惠券购物币零钱积分， 以签到，推荐好友消费或自己消
费获得积分零钱再对应的兑换区进行兑换，通过拼团抽奖获得的储蓄
金， 以每天释放或者下次再来参与活动的形式解锁到零钱账户，也可
以消费送些虚拟资产做任务，比如看广告赚收益。

3、做好会员体系产生消费者裂变

以推广员的身份推广产品和身份礼包，每推荐一个产品就可以赚取相
应的佣金。不同的身份赚取的奖励不同的佣金

高身份可以拿到团队的关系的收益，团队收益越高越有动力裂变渠道
和消费者

多做一些活动，
秒杀，礼包，砍价，拼团，拼购，刮刮卡，砸金蛋等营销功能

第六：售后服务

售后服务的好坏决定了你的客户再次购买的行为。所以你一定要做好
售后服务这个环节，

第七：物流配送电子商务的最后环节就是物流的配送了。物流配送的
快捷和准确无误也决定了你的客户再次购买的行为。也可以线下铺货
，消费者可以选择自提和快递



第八：做好会员制的分润体系和升级条件

身份条件

晋升条件一：

1.购买198元小箱酒大礼包升级V1身份，推广198VIP会员享受10%的奖
励19.8元，同时还可以获得一级分销奖励

VIP会员直接推广一个198礼包会员，获得奖励10%就是19.8元，上级特
约代理获得级差奖励10%就是19.8元，上级联创获得级差奖励10%就是
19.8元

2.购买398的中箱酒大礼包v2身份，推广198VIP会员享受20%的奖励即3
9.6元，同时还可以获得一级奖励

2.v2身份直接推广一个198礼包会员，获得奖励20%就是39.6元，上级联
创获得级差奖励10%就是19.8元

3.购买999元的大箱酒大礼包升级到v3身份，推广198VIP会员享受30%
的奖励即59.4元，同时还可以获得一级分销奖励

3、v3推广一个198礼包会员，获得奖励30%就是59.4元

晋升条件二：

V1） 升级条件：扶持5个V2身份

V2） 升级条件：分享10人参团，同时团队下有扶持3个v3身份

V3）升级条件：分享5人参团，

晋升条件三： 城市合伙人



省代理； 城主15万 ；市代理庄主10万；区代理 阁主5万

只要是该区域管辖的订单都可以获得相应的奖励

关注微三云吴金鹏：下篇内容我们来讲下一个成功的互联网电商公司
，应该具备的几大条件

1、强大的技术团队做支撑

2、高效并发的底层架构、高效、快速的项目开发及后期的延伸性。

3、安全、稳定的运维保障。

4、运营团队：操盘人、美工、文案、财务、

5、商业思维转换成产品的能力，

6、融资、融人、的能力

7、招商能力、

8、商学院的打造培养能力

9、供应链整合的能力

10、支付解决方案、进账、出账的方案

11、品牌营销的能力

12、财税规划的解决方案。
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