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产品详情

首先，在选词过程中优化类别

众所周知，产品价格竞争力高的可以有更高的曝光率，也可以优先参与主要活动。简而言之，它有很多
好处，而竞争力低的将被流量减少，成为未知的一代。

1、步

在确定类目、选取关键词的时候，在“发布新商品”中找到优类目，即排名首位的匹配的类目分类。这
里的产品不妨以“男装衬衫”为例。

2、第二步 

在确定关键词时，应以男装和衬衫为核心词，围绕核心词的衍生词进行推广和标题。例如，男士衬衫、
短袖衬衫和短袖衬衫 等热词，这些都是搜索词，点击率和转化率都比较高。

二、关注类别的平均点击率和转化率

我们的选汇选择和优化的工作范围是围绕热门词汇，我们的优化目标自然不能低于行业的平均水平。首
先打开推广工具-搜索词分析，选择自己的商品分类：男装-衬衫-衬衫。在这里你可以看到近七天的热门
搜索词分布，我们可以截取所有的热门搜索词数据到Excel表格中进行数据处理。

经过以下公式的计算，我们得到了我们想要的数据——赚钱指数。

公式：

点击量=搜索热度 x 点击率

成交单量=点击量 x 转化率



总花费=成交单量 x 平均市场出价 x 1.1

单笔交易费用=总花费 / 成交单量

赚钱指数=单笔利润 / 单笔交易成本(值越大，这样的词越好)

Tips 需要注意的是，不同的商品有不同的利润，具体价值因产品而异。以20元为例。

接下来，根据赚钱指数序排名，从上到下选择匹配自己商品描述的热词。

三、选词必须三位一体

所谓的三位一体是指单词、图片、人，分别代表关键字、主图片、人群。想象一下，如果用户想在网上
购买一件白色男士衬衫，输入相关关键字，但搜索结果页面的产品是其他颜色，这必然会影响用户对产
品的点击。

因为拼多多是一个千人千面的展示平台，要求商家在打开搜索关键词时打开人群，获取适合人群的数据
，不断优化调整，在与同行的竞争中立于不败之地。

综上所述，商家在适应关键词、主图、人群时，必须无缝配合。只有三位一体，才能有高点击率、高转
化率。

四、多搜索关键词合理出价

商家朋友在多多搜索中的关键词出价一定要把握住的原则就是：花少的钱干多的事，把钱花在刀刃上！

根据行业平均出价水平，前期出价需要细水长流，后期根据自己的展示决定是否提价。

Tips 您可以打开关键字的精确匹配溢价，因为您需要知道是精确匹配效果好还是广泛匹配效果好。两个
好处：1，这个词是否准确；2，精确匹配和广泛匹配可以同时存在，为什么不呢？

很多朋友一开始会打开智能词包，但了解智能词包工作原理的老手不会这样做，因为它是一些通过历史
数据向商家延伸的准确关键词。

因此，打开智能词包的佳时间是等到质量分数达到10分后，质量分数高说明计划权重已经培养完毕。
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