
数字化营销软件 销量提升解决方案

产品名称 数字化营销软件 销量提升解决方案

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 优势:成熟案例，服务多家大品牌
特点:低成本高效，提升销量
产地:全国各地有分点

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       数字化营销软件应用介绍，随着移动互联网的普及和发展，人们接受信息的渠道越来越多样，客户也不再单方面接受广告信息。因此，企业纷纷进行数字化营销转型，结合新时代营销传播策略和打法，在数字化营销时代构建自己的核心内容。产品销量提升解决方案，数字化营销软件现成案例，客户购买产品之后，使用公众号扫描产品瓶盖内的营销二维码，可以直接参与领取现金红包、积分抽奖、小游戏等灵活可定制的营销方案。数字化营销软件利用一物一码技术，通过产品瓶盖内的二维码获取一物一码营销数据，实时了解产品销售情况，让厂家品牌方的营销资金，直接达到客户，利用抽奖的形式产生与客户的高频互动，牢牢地将客户与品牌进行绑定，优化体验、提高参与率。数字化营销软件的使用，帮助企业与客户建立联系，有效地拓展会员，帮助企业提高市场占有率，有效防止经销商之间的产品窜货，有利于产品的宣传和推广。
一、数字化营销软件提供多场景化营销方案
1、可以提高产品销量、吸引客户参加营销活动、增加企业公众号粉丝，建立起顾客与企业之间的关系，使企业能够实时监控促销活动的全过程，让品牌更了解客户。
2、开展一系列的促销活动，统计不同地区客户人数，继而构筑企业专属的客户区域画像，为企业实现数字化营销打下坚实的基础，线上线下双向营销，整合企业资源。
3、一物一码营销方案，以营销为核心价值出发点，建立品牌公信力、产品溢价，系统平台本身拥有非常强大的拓展能力，包括原材料管理、出入库管理、生产工艺管控、经销商防窜货等功能模块均可拓展增加，实现产品的全市场管控，防止乱价等现象发生，保护品牌方和客户的共同利益。

二、数字化营销软件有利于产品的宣传和推广
1、通过简洁创新的数字化技术实现了产品全链价值的提升，互动的营销模式，提高效率，增加乐趣，让客户对品牌有一个全新的认知。一物一码触达的对象都是真实购买行为的客户，连接更高效，对于品牌商来说也更加有价值。
2、一物一码、一箱一码能够有效高效地帮助产品企业建立起顾客与企业之间的关系，使企业能够实时监控促销活动的全过程，让品牌更了解客户。满足企业个性化需求的丰富多样赋码形式，通过历史扫码和活动参与数据，调整投资区域和活动类型，实时掌握市场动态，调整企业决策方向。 
       近年来，在科技发展的推动下，数字化经济时代悄然来临，数字化营销随之也成为行业“刚需”，尤其疫情催化下。不过，如今数字化营销市场节奏开始呈现出千变万化的新形势，企业要突破增长壁垒，在大变局中把握营销先机，势必要开始探寻新出路。
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