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产品详情

很多网友朋友都知道无货源店群优势是易上手、稳定性高、入驻门槛低、无需囤货、无需推广、无需货
源、投资小、收益快,但不清楚怎样去做拼多多无货源店铺.我给大家分享一下开店秘籍.

一、什么是拼多多店群

什么是店群，无非就是多开几家店铺，一家店的经营势单力薄，多家店群起而攻之，那么就可以出现爆
款概率，实现效益大化，例如，一家店一件单品收益为10元，卖出去10件就是100元，那么10家店就是100
0元。其中效益概可想见，这种玩法，很适合轻资产创业的人群，至少投入方面很低。

二、拼多多店群应该怎么做？

1、首先要做的呢就是选品

拼多多店群的核心是什么？

无货源模式店群，既不S单，也不开车，也不做付费运营，也不用进货囤货和发货。拼多多店群就是把一
些商品批量搬运到拼多多上，借助我们的自动软件，利用我们的实操经验，化选款，不用推广，利用自
然流量促成成交。也就意味着，未来放在我们店里那些产品是怎么样的，我们的店铺终就是怎么样的。
所以，店群唯一的核心，就是选品，记住，这是唯一的核心，百分百的。

拼多多当前处于“红利期”，用户群体大，流量入口好，如果能够运营好，赚钱是肯定的

清楚产品类目，选好产品分类，选择比努力重要，大家应该都清楚，拼多多店群的模式就是到淘宝或者1
688上面找到好的产品搬在自己的店铺里面加价销售，当客户在你店铺下单，你再去下单，这就是现在的
一件代发。



首先选品要确定产品是有需求有市场的，在淘宝上也有一定的销量，并不是在淘宝上几万几十万的大爆
款，那些也轮不到我们来操作，好是选择一些偏门的产品，搜索量小，好多大卖家也看不上这些产品，
因为这么大的市场他们不可能全占下，但是对你来说就是一个不错的发展产品，首先搜索几率高，不可
能你的产品没有展现机会，所以我们选品个核心重点就是要确保我们选择的商品能够被展现到买家的面
前，有了展现才会有成交。

2.保证类目垂直

店铺类目过多的话，会导致主营类目比较低，整个店铺看起来乱糟糟的，这就好像一个人的内心，看起
来就不舒服。

3.优化货源

我们在店铺上架的时候，会看到有些商品长时间卖不动，这个时候千万不能手软，该下架就下架，卖不
动的商品，放在那也是占地方。

4.客服回复率

拼多多平台有规定，五分钟就要回复买家，如果不达标的话，就会被平台警告。

在拼多多玩需要注意什么？

1、不要把软件看得太重。目前市场上的软件厂商太多，过分吹嘘软件的重要性。(我可能会说很多软件
厂商想喷我，但我只说实话。对于刚入行的小白来说，没必要在一个软件上花几十万美元。)

2.收藏。玩店组是无货源的模式。首先，从收集到的货源来看，要注意品牌产品不能收集。不管能不能
上架，品牌很容易私信你下架，否则容易造成侵权。

3.商品分配。收集的货物放在他们自己的商店里。如果完全依靠软件，很容易重复发行(这是原暴力收藏
游戏的弊端)

4.物流。因为没有货源，我们是后收的产品，所以无法控制物流配送，所以需要注意这一点。

5.售后。不管是什么平台，售后永远是一个无法改变的话题，但售后对我们来说并不是一个严肃的话题
。还有太多其他不便可谈，但可以提一点(偏远地区，可以自己体会)

没有哪一个时期的电商是好做的，但每一个时期都会有人从事，并造就了很多人的财富”

至于说早晚，请明年再来看今年，就像很多人五年前年说淘宝不好做了，现在都感觉五年前的淘宝真的
太好做了一样。每一个时期都会有每一个时期的问题。
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