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产品详情

平台推广，要么靠烧钱拉会员，要么靠分享机制自动裂变会员，互联网已经渗透了社会的每个领域，传
统企业应该如何促进消费循环、赋能实体企业发展，振兴实体经济？如何让消费用户直接参与供应链价
格进行抢购所需商品、转售商品等行为，让消费用户参与商品流通利润分配，实现消费既劵赚？

普通促销活动已成为消费者的常规购物体验，难以使消费者产生粘性，容易遇到瓶颈，消费者不活跃，
回购率低，市场上产品的流通效果不会特别理想。所以，既要顺应消费者对实惠和高性价比的产品需求
，又要做到利润成本两手抓，无疑是传统零售行业必须面对的一项挑战。

如果平台要求会员每月需完成九笔消费订单，难吗？我想这对于有的平台来说很简单，有的会很难，不
同行业的属性，其产品上也会有不同的优势，那如果会员消费不限于是平台的自营商品，可以通过分享
购模式接入第三方CPS服务平台，既天猫、京东、淘宝、拼多多、滴滴、美团、话费、加油充值等市场
上满足日常生活需求消费购物的各大主流平台资源。

经平台这边跳转过去消费能获得一定的优惠返利，比如会员通过平台充值话费，电费等，不但可以打95
折，同时服务商还会返佣金给平台，平台在通过分享购模式的会员推荐关系，把佣金依次分配给会员及
上级。每个会员所分配的奖励都会冻结在月底解锁，想要解锁这些奖励就需要累计完成九笔订单，并直
推五个有效会员。

分享购模式五五倍增复制易裂变，直推5人就躺平，自动公排滑落模式，先做市场排位就先排在前面，上
级帮你组建团队，下级帮你组建团队，平台帮你组建团队，团队人数指数倍增

第1层的5个会员消费第1笔会给你返佣；

第2层的25个会员消费第2笔会给你返佣；

第3层的125个会员消费第3笔会给你返佣；



第4层的625个会员消费第4笔会给你返佣。

这也就是9层排架构层级下的2441405人消费都跟你的收益有关系，共富收益依次循环向上返9层，每笔共
富收益只给一级，第10次消费共富收益回到你上面的第一层人开始，就算每个人一个月跟你贡献一分钱
，一个月都有2万块钱！

那么会有人问那自营产品不就是很少人买了吗？

通过分享购对接CPS资源消费九笔订单的门槛对于用户来说基本都是可以完成的，低门槛消费的方式先
把用户引流进来，使其在平台形成一种消费习惯，只要用户每天进来平台签到，消费，推荐用户都可以
领取积分和抵扣卷，平台要做的就是独立出个积分兑换区和产品抵扣区，将产品设置好兑换和抵扣的价
格。

平台也可以借助商城系统将线上与线下销售渠道结合起来，做好引流拓展顾客，裂变传播，还能将线上
用户进行转化等等作用。通过营销活动线上获客、转化、留存，实现线上营销线下消费的形式进行结合
。

当平台达到一定的会员量时可以打通线下实体商家合作，将他们的产品和店面信息入驻到平台，比如一
家旅游景点的酒店房间价格是200元，用户在线上预定好后，前往酒店办理入住只需要支付160元，剩余
的用积分抵扣卷进行抵扣，那么该酒店回收到的积分可以回到平台兑换抵扣产品，也可以用于入驻平台
的加盟费，对于酒店来说需要流量的引进，对于平台来说低成本的方式丰富了会员在线下消费的场景，
也加强了用户留存的问题，对于用户来说增长了消费的价值。这种循环消费对三方都是有利的

目前电商企业运营的五大痛点：

1.稀缺流量，无从下手:企业缺乏场景化消费渠道的布局，带来的流量非常有限，获得客源困难。

2.平台做大，种种原因怕封号:企业运营私域流量一旦被封号，客户资源和宝贵的数据都会丢失，影响整
个平台的正常运营和操作。

3.用户粘性低:用户触点单一，无法全面覆盖用户需求，用户“留”量成本高。

4.商家资源，共享艰难:想通过接口链接更多的产业，联盟共享资源，然而需要的技术周期太长。

5.用户资源，变现困难:积累了大量的用户资源，却没具备流量输出接口，无限快捷高效变现。

企业打造一个超级云app有什么优势？

时代不断的发展，平台的商业模式也在不断的变化，从一个模式转化为另一个模式平台，企业将要直面
的痛点就是用户流失，一个新的玩法，企业都将会使企业从零开始积累用户，但企业要是能打造一个超
级云app，能够嫁接多个电商平台，在其app上相互引流，不断积累的用户分流到各个电商平台，使流量
共享相辅相成。

大家都知道微信是具有社交属性的，头条是实时当地的最新新闻，都是能够实现快速的传递信息流，抖
音短视频，直播带货等都是当今大家都离不开的app，如果能够把这些应用场景板块都整合在一个超级ap
p里面，再接入cps第三方服务商资源解决流量存留、复用，实现移动互联网可持续变现的一个超级载体
，更重要的一定就是对接广告联盟让流量变现
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