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什么是异业联盟？2022年异业联盟源码交付

你一定听说过「啤酒与尿布」的故事。零售巨头沃尔玛通过分析消费者行为，发现男性顾客在购买婴儿
尿片时，常常会顺带买几瓶啤酒来犒劳自己，所以就推出了将啤酒和尿布摆在一起的促销手段。

这个经典的案例启发了后来类似的商业行为。你可能看到过肯德基与手游阴阳师的合作 —
KFC阴阳师主题套餐，也许还购买过联通合约机，通过订购一段时间的话费套餐，零元获得一部iPhone
。

这种运用「相关性」异业捆绑销售的行为本质是「异业联盟」。

异业联盟(也称商业联盟/商家联盟/百业联盟)，它就是把许多不同类型的商家聚集在同一个联盟平台上，
形成一个资源共享的客户群体流量池，然后互相引流，抱团取暖，这就是异业联盟，如今，越来越多的
商家愿意加入到异业联盟平台，因为商家不仅可以获得更多的客户资源，而且还能增加品牌度，从而吸
引更多隐形潜在会员到店消费，由此可见，商家加入异业联盟不仅能够帮助商家拓客引流、提高销量，
还能对店铺的长远发展起到重要帮助作用。



事实上，异业联盟并不是一个新鲜的事物，早在很久之前它便已存在。然而，随着社交电商的兴起，赋
予实体经济更多的活力，异业联盟的玩法和模式也迎来更大的想象空间。

异业联盟+联盟卡的模式，线上线下相结合，实现赚大钱，一年的时间合作的商家就多达5万多家，线上
商城超过50万的点击量，拥有上千万的会员，平台估值几个亿，但是他们并没有花一分钱去做用户，所
有的用户都是线下实体店商家为他们导入的，而且在发展过程中还实现了盈利。

为什么商家需要联盟，是基于 ”独立不孤立”的商业理念:

新商业时代,获客与销售仍是零售商经营的根本。

商家首先要“独立”, 将公域流量引入自有平台，

构建店铺私域流量池,逐渐沉淀超级用户。

在此基础上,迎合“共享"发展趋势,

拓宽销售渠道,融入“不孤立”的商业共享体系。

扩大流量池的同时,获得来自联盟商家,

及其他商家等更多渠道的商业资源,实现抱团发展。

其商业模式包括三大核心:

一、商家聚合

区别于第三方消费平台广告购买、流量分成规则,异业联盟系统致力于打造商业共享平台,以降低成本、提
高效率为目标,通过多种形式促进商家抱团发展,为商家构建合作共赢的联盟生态。

1、位置聚合:

基于用户位置,利用LBS定位，“附近的店” 栏目集中展示距离用户-定范围的商家。

2、商品聚合:

按品类聚集多元化商品,如进口跨境商品、国内零售、餐饮、服务等,为消费者提供更多选择, 提升增量。

3、会员聚合:

商家间以顾客资源置换和联合营销做宽、做大销售，平台不参与商家之间的流量分成。

4、内容聚合:

平台集中展示所有商家发布的内容,包括专题、资讯、直播、百科、视频等。



5、营销聚合:

不同商家所举办的营销活动信息,集中展示在 "发现"栏目。

异业联盟平台五大聚合

二、消费社群

异业联盟系统以社群运营为核心,充分发挥”人”的价值,结合各种互动玩法与营销手段,由浅入深分级运
营,为消费者打造品质、便利、实惠信任的消费社群。

1、聚集属性人群:

销售员(门店导购/店长/达人/行家/消费创客) , 扩大销售员规模,提升实体店坪效。( K店推广+
视频直播+经验分享+产品评测等)

2、线上线下活动:

通过线上营销,培养顾客成为关键意见,引导线下到店参与探店活动,加强店铺认知并积极宣传。(
探店活动+培训教学+活动报名)

3、群主圈层互动:

利用线上线下营销方式,引进不同意见,借助其IP、特长及影响力,参与平台及商家的推广与营销。(
圈子互动+发起活动等)

商家联盟平台本质是消费社群

三、共享机制

借助异业联盟系统平台社群,通过多元的共享能力, 赋能门店,提升运营效率,降低经营成本,以共享生态实现
更多流量变现,聚合更多商业资源为商家提供更多服务做增量。

1、会员卡:

会员在联盟平台其他商家店内消费,会员拥有相同的资格同平台通用,用户均可享受会员价及对应服务。

2、营销卡券:

户/门店之间可互相分发营销卡券(优惠券、代金券、礼品券、福利券) ,
联盟与商户,户与商户之间活动协同营销。

3、积分:

商户的积分可按比例兑换为平台积分,商户之间积分互通。



4、商业资源共享:

平台整合更多商业资源, 共享新零售系统、供应链、营销方法、金融等, 联盟共赢。

5、用户价值共享:

异业联盟系统商家中会员可随意购物,会员所属商家获得佣金,商户之间合作共享用户,用户价值大化。
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