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产品详情

异业联盟模式系统，联盟卡应用

做异业联盟、商家联盟，其中重要的一个环节，就是让会员感兴趣，那么我们如何做到打造的异业联盟
会员卡让会员感兴趣呢？

可能有的朋友还对异业联盟还不了解，这里门门再简单赘述一下，异业联盟也称之为商家联盟，用于同
城商家的商业模式，简单讲就是商家与商家间共享流量。而联盟卡的核心就是为解决需要做异业联盟商
城平台的整合，为线下同城商家提供一个可关联每家会员做营销的工具。多商家可通过联盟卡实现跨行
业进行联动体系，达到线上平台会员可以去到线下所有联盟商家的店内享受会员折扣进行消费，会员消
费的同时，可获取平台赠送的、购物积分、零钱等线上平台资产奖励，通过这些资产又能将会员导流到
线上平台来消费。简单来说就是将每个联盟商家的私域流量整合在平台上，然后通过联盟卡，达到所有
会员的数据、流量都能共享！

门门认为，让会员感兴趣的异业联盟会员卡应该满足以下几个条件：

，能够统一消费。使用一张异业联盟会员卡能够在所有联盟商家处消费，方式简单便捷。



第二，能够享受到高附加权益。购买一张联盟会员卡，卡里内置多个商家的优惠权益，会员只需花很少
的钱就可以购买、体验到优质且优惠的服务及商品。

第三，能够赚钱的会员卡。成为联盟会员，不仅能享受到优惠折扣，并且还能赚钱，通过分享给好友，
按照加入联盟的分佣机制，赚取相应佣金。

第四，能够享受到优质的服务。异业联盟，联合的是业内优质的商家，而不是随随便便、普通甚至劣质
的商家；通过异业联盟圈，会员能够享受到商家的全方位、高品质的服务，购卡。

那么联盟卡是什么呢？就是会员卡，我们生活中经常会接触到的会员卡，会员只需要使用一张联盟会员
卡，便可在所有的联盟商家内消费，享受会员折扣并能够获得统一的奖励。一卡通用，实现会员共享、
资源整合。培养用户、裂变分享、联盟权益。结合云平台分润体系，灵活设置，激活会员分享裂变。

商家联盟的两种形态：

①、同行业，跨地区：

这种倾向行业属性较重，适用于地域属性较轻的平台。例如：旅游、游乐场、票务等行业的联盟卡。

②、同地区，跨行业：

适用于城市商家联盟，打造城市商圈平台，消费者持卡可在各联盟商家通用消费，享受优惠。例如：消
费者持有联盟卡在万达商圈所有的商家消费，都能享受会员折扣。

开通联盟卡就可以获得优惠劵，然后提高用户消费者的下单率，增强用户的粘性。帮助建立商家和会员
之间的专属权益，为会员提供商家专属福利。

结合异业联盟的到店付与团购套餐来沉淀用户消费者，更加营销。

云平台“联盟卡”助力平台经营用户。

1、开通会员，会员无门槛，可以直接领取或者付费购买。有效，选择购买动态有效期。

2、会员的权益、开卡续费权益，专属折扣，赠送优惠劵、、积分，每月赠送优惠劵，、积分。商家专属
优惠，关联商家所设置的专属优惠。

打通线上线下，一体化消费场景

1、尊贵身份，简单出示即可享受联盟商一高优惠优质服务



2、卡类丰富，储值卡，折扣卡，积分卡，服务卡各行通用

3、会员一卡通，摒弃传统一店一卡在手，享受全城不同折扣VIP

4、积分增值，在联盟商消费所获积分统一，循环利用价值更大，消费抵现，服务抵现，礼品兑换

5、线上商城，资讯快捷，商城随时查看相关各行商家、平台活动资讯以及地理位置导航

6、同步电子卡，门店线上会员卡信息实时同步，全方位了解查询额度，消费等数据

商家联盟运营的核心点，先需要做一个异业联盟商家平台，再根据联盟商家的会员去做营销，利用营销
玩法将消费者引流到平台上，成为联盟平台会员，成为联盟会员能享受平台的权益，同时可以导流到线
下联盟的商家门店去。通过线上平台展示联盟商家的优惠活动，折扣套餐，门店位置与信息这些，结合
线上与线下联盟的会员体验，促成一站式生活服务平台。

使用联盟卡来整合平台实体商家实体联盟，打造城市生活商圈，实现城市商业联盟，平台上的用户持卡
可在各联盟商家享受折扣进行消费，可共享各联盟商家会员数据与流量，做到真正的整合！

如何建立联盟？

会员制：实现会员共享，整合资源，一卡通用。

1. 引导用户开通会员，培养联盟用户，利用会员折扣锁住用户。

2. 联盟会员可锁定关系，裂变分享共享权益。

3. 联盟收益，线下店面消费获得产值

4. 分润机制，结合电商利润进行分润，自行设置，灵活使用，会员分享裂变，获得收益。

5. 锁客机制，开卡可享受优惠，每月可享专属优惠，可获取、积分，会员专享折扣。

6. 会员收益，开卡会员可享受商家专属福利、专属权益。

7. 使用场景，整合异业联盟到门店支付，参与套餐团购，达到营销。

前面有提到，需要运用联盟会员的权益来将会员体系架构好，其联盟卡核心点是围绕联盟会员去做营销
的，平台系统能自动生成联盟卡相对应的商家属性，意思就是说所有联盟商家的会员权益信息都能同步
，也能做成专属会员权益。联盟卡中心可查看线上平台商城所关联的联盟商家属性的商品，开通购买享



受会员折扣，进行分享用户购买或续费，能获取平台商城产品的分佣收益。

联盟卡获取方式有两种：

1. 用户可通过付费购买：平台商城设置相应商品，用户购买该商品就能获得联盟卡。

2. 不设门槛：用户可直接领取，但是会有效时间，有交期过后再续费。

开卡/续费权益：

①专属折扣；赠送优惠券、、积分；

②每月权益：赠送优惠券、、积分；

③商家专享优惠：关联商家所设置的专属优惠；

那适用哪些场景使用呢？

① 本地生活服务平台。基于本地商家，构建多元化、开放式的一站式本地服务平台。同时开展深度异业
营销活动，打造本地生活私域流量池，降低渠道成本；

②行业联盟平台。通过不同地区或合作等方式联合同行业商家，打破用户增长瓶颈，增强联盟商家影响
力，同时促进行业向更加规范化、品质化方向发展；

③社区生态解决方案。结合社区社群生态，提供线上线下一体化体验；运用联盟卡会员打通社区商家与
线上平台，形成社区商家联盟

新零售的本质是让消费者更好，异业联盟的推广可以让消费者以更低的成本获得更多的利益，这代表了
更先进的商业模式，事实上，不同行业的联盟并不是什么新鲜事，它早在很久以前就存在了。然而，随
着新零售业的兴起，它给实体经济带来了更多的活力，不同行业联盟的游戏玩法和模式也带来了更大的
想象力空间，我们首先了解异业联盟本身，然后分析不同模式的新运营理念，后进行实战。



知无不言,分享知识,分享成长,分享价值。以上就是本次门门分享的内容，(文章编辑:Y000CT）旨在交流
探讨模式。感谢大家认真看到这里，对以上模式感兴趣的朋友可以留下你的联系方式，跟门门私聊或留
言！门门都会一一回复
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