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？

公司名称 唐山耐斯文化传媒有限公司
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规格参数

公司地址 河北省唐山市路南区建国楼6楼2号

联系电话  13472927123

产品详情

大家好，小编和大家分享拼多多新手商家如何快速起新店？如何提升排名？文章每天都会更新，希望对
大家有所帮助。

拼多多怎么优化商品？

标题决定了曝光量；

标题优化技巧是拼多多卖家基本但是重要的工作，一个好的标题决定了我们的产品能不能有曝光量，产
品再好没有人知道，能卖出去吗？

随意我们要取好自己的标题，下面是番茄总结的拼多多标题公式：拼多多多产品标题=品牌词/营销词/规
格信息+大词+属性词+修饰词+描述词+核心关键词。

标题取好以后，我们一定要时刻注意后台的数据变化，当一个关键词的数据下降的时候，我们及时更换
高流量的关键词。

关于标题，这几点要注意：

1. 标题中尽量不要出现重复的字符，关键词要简明扼要，且要商品的可读性，符合传统大众的阅读逻辑
，通俗易懂。

2.对于商品比较突出的卖点我们可以用“【】”突出强调。

3.严禁出现敏感词：电子商务发展这么多年，一些敏感词已经被命令禁止出现在标题中了。

4.非品牌方要不能出现品牌词和蹭品牌的形象。



5.拼多多的商品标题严禁出现其他电商平台名称的关键词。

6.没有上活动的产品不能出现活动热词，活动结束之后要及时删除活动词。

2.图片决定点击率：

如果说标题决定了商品能不能搜到，那图片决定了自己的产品能不能吸引用户，主图优化不好的话，后
台的点击率会异常凄惨，这也就是主图为什么说影响着产品的销量的缘故了！

那怎么优化我们的产品主图呢？

1.图片美观大方，突出产品卖点：主图并不是将产品放上去就可以了，好的主图不仅美观大方，而且卖
点突出，能直击用户的痛点。

2.对手是好的老师：如果实在不知道店铺的主图到底应该怎么做，那我们不妨向同行取取经，同样的产
品他们的数据为什么比我们好？取长补短才能让我们进步。

3.测图，后的调整：主图并不是优化好，上传后台就万事大吉了，一个的卖家要针对主图的数据对比，
寻找适合自己产品的主图，作为商品的首图。

拼多多怎么提升排名？

1.确定主推：人的精力也是有限的，店铺也同理，要想把每个产品都打造成爆款明显是不合适的，别说
没有这个实力，就算是拼多多官方也不会允许你这么做的，所以我们要根据产品的特点，集中精力做好
一个主推产品，通过爆款来为店铺带来流量。

2.下架时间：对于一个快要下架的产品，拼多多一般都会适当的提升一下排名，这是平台的规则，我们
可以小小的利用一下，例如：设置宝贝的下架时间段等等，都是一些细节操作。

3.促销活动：给大家提一个野路子，我们可以适当的提高商品的价格，然后再将这些产品设置为促销产
品，这样就能给买家一种“现在买是便宜的时候”的感觉，能搞大幅度提升产品的销量。

4.客服回复率：拼多多平平台对于客服这块一场看重，回复率高的话会给店铺加权，但如果店铺连续两
天的回复率不足50%的话，那不仅会面临罚款，还会禁止店铺上新。

5.坚持上新：不仅是拼多多，所有的电商平台对于新品都会给予一定的流量扶持，我们可以让自己的店
铺持续上新，这样可以狠狠地薅一把系统的羊毛。

以上就是分享的全部内容，关注我，了解更多拼多多店群干货知识。
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