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大家好，我是唐山耐斯。如果拼多多的商家想要获得流量，他们必须考虑使用推广工具来推广商品，以
便快速获得流量，积累销售。拼多多仍然有很多营销工具，而且操作也不同。新手和新店有两种推广，
企业可以理解。

1、多多进宝

对于新店的新产品来说，如果你想打破零件，你可以尝试推广多多进宝，这非常适合初学者的初始付费
推广。权重与主站营销相同。

多多进宝推广主要考虑三个要求：推手、佣金和优惠券：

步:吸引推手分享

(1)通用推广 共享价值点。前期0销量时，建议选择一般推广；此外，选择主题和卖点突出的商品。

(2)足以消除推手担忧的信任认可。通过描述商品的口碑品牌和产地，突出产品质量，提供售后服务，增
加推荐意愿。

第二步:推荐优惠券和佣金，买家下单

(1)在前期破零冲量期间，可以设置高佣金、高优惠券，吸引推动者分享和消费者购买。建议佣金比例为
商品价格的30%~50%；销量上升时不要修改佣金和优惠券。当销量上升到一定值并趋于稳定时，可以适
当降低佣金，提高优惠券，保持平销；后，保持低佣金和低优惠券。

（2）不要经常更改佣金和优惠券，特别是当你看到很多人发现损失更严重时，立即减少佣金和优惠券，
这对早期销售的积累有很大的影响。同时，修改前必须参考数据，不得随意更改。

2、场景推广



当商店商品积累一定的销量时，如果标签潜力大，排名高，流量准确，可以尝试场景推广。

对于潜在商品的场景推广，建议在早期阶段选择所有场景进行推广，然后分析数据进行优化；如果人群
和资源水平相结合，建议在早期阶段选择所有人群和资源水平，然后不断调整和优化。

在出价方面，可以采用低出价、高溢价或高出价、低溢价。建议所有人和资源水平在初始阶段设置相同
的溢价，并根据数据性能进行调整。建议多次调整，避免流量急剧增加或急剧下降，影响效果。
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