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产品详情

直播带货，线上宣传，促使南阳产业做强做优，消费业态由线下主导向‘线上+线下’齐头并进转换，
推动全域农业向着全产业链模式迈进。积极打造有质量、有颜值、有温度的红色家庭，为农村经济发展
带来新活力，为实现乡村振兴增添新动力，为产业融合发展激发新潜力。

发展好南阳特色产业，打造特色田园乡村。以“互联网+三农”为实施路径，探索一、二、三产融合发
展，农旅、商旅、文旅“三旅结合”的休闲农业和美丽乡村建设新模式，走出一条农民受益的产业发展
之路，绘就一幅美丽黄花的多彩画卷。

近年来，受新冠疫情、国家政策、市场环境、农户自身等诸多因素的影响，在移动互联网直播行业飞速
发展的同时，直播带货已经成为了有效提升南阳农产品销售和乡村振兴的助农新模式。

随着线上抖音等网络平台流量的大力加持，有越来越多的政府官员、企业、明星、达人、农民等不断地
涌入到直播间，大家一起为助力精&准扶贫，加速推进农村电商发展做出重要贡献。

无论是经济收入还是农产品销售都有了一个大幅度的提升，使得各地农村的特色产品由线下区域市场走
向了线上的全国市场，降低了部分经营成本，带动了一些就业岗位。

目前直播带货的发展过程中还是存在着供应链能力、产品质量保&证等不少问题，还需要通过政府、平
台和行业协会等主体协同作用促进直播带货的健康发展：

一、产品的质量得不到保证



由于农产品没有统一的标准，造成了大量农产品质量参差不齐，有的没有经过检验通过直播直接就流向
市场，存在较大的食品安全隐患。同时，有的农民通过网络直播自主发货的农产品缺乏专&业分类和分
级，产品质量差异较大，再加上物流运输损耗，或多或少会使得消费者拿到的产品实物与直播展示中的
样品不符，降低了消费者的满意度。

二、农产品供应链不够完善

直播带货的销量考验的是供应链能力和服务体验。运营的每一个环节：包装、保鲜、运输、售后等，只
要有一环做不好，都会成为赔本的买卖，不仅起不到销售的目的，反而还会影响消费者购买体验和重复
购买的行为。

三、售后服务保障有待提升

农产品直播带货商品本身的品质有好有坏，直播时并不能真实反映产品的规格和品质，生鲜农产品在包
装和运输过程中容易出现损坏、腐烂等情况，如何让用户得到有效的售后保障服务，让消费者满意才是
关键所在。

四、市场监管机制尚不成熟

在利益驱动下，难免有人会进行恶意竞争，以扰乱整个市场，侵犯消费者的权益，这就需要制定相应的
规章制度来严格把控直播带货的全过程以及规范整个市场，促使整个市场能够良性发展。

五、主播缺乏直播带货能力

农产品带货直播间的内容不能给粉丝带来更多价值，原因在于很多主播直播带货的能力有限，说一些无
关产品的话，无法吸引大量用户停留在直播间观看。

为了做好直播带好货，对于目前存在的问题，我们可以尝试采取以下几点营销策略，提高农产品带货的
效果。

首先，严把产品质量关

农户应根据消费者的需求，提升产品质量，并做好产地包装、储存、分级、加工等一系列工作，提升产
品本身的市场竞争力，建立当地农产品的美誉度。

其次，提高主播直播能力

主播可以充分发挥自己的营销才能和专&业能力，在向用户介绍农产品的同时，要积极地与之互动，还



可通过福利活动的方式引流，打造优质的内容，借助平台的流量多曝光自己。

第三，做好营销服务

农产品直播带货营销过程中，应做好营销服务，利用优质地服务促进产品销售。如：对接好供应链的前
端，优化农产品产交通运输条件，整合相关资源等，Zui终提高用户群体的满意度。

第四，养专&业的新型直播人才

为了适应农产品直播带货的长远发展，可以联合当地政府与企业对直播从业人员进行相关的专&业培训
，通过掌握农产品的特点，当地的产业特色以及文化背景，使主播们更好地进行线上直播带货。

在国家政策的大力扶持下，农产品营销应紧跟时代发展，不断的在直播技巧中探索，提高自身的直播能
力，了解平台推流的机制，让真正好的产品通过网络走向全世界，让直播带货和农村经济相互促进、共
同繁荣。

发展好特色产业，打造南阳特色田园乡村。以“互联网+三农”为实施路径，探索一、二、三产融合发
展，农旅、商旅、文旅“三旅结合”的休闲农业和美丽乡村建设新模式，走出一条农民受益的产业发展
之路，绘就一幅美丽多彩画卷。
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