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产品详情

很多商家朋友总是说，店铺没有流量，没有订单。不知道该怎么办！那是因为我们不了解拼多多流量机

制的底层逻辑，只有我们了解了流量的底层逻辑，我们才有自己的思路，知道该在什么时候做什么动作

来操作我们的店铺。就详细的跟大家分享下拼多多流量的底层逻辑。同时，还有一个前提是大家一定要

清楚的，那就我们的产品，不管我们怎么运营，我们的品一定要是没有问题的，如果产品都不行，那不

管我们怎么操作也是做不起来的。所以我们一定要明白，做电商，产品是我们的核心，也是基础。没有

这个基础，其他的都是扯淡，好吧！

下面就给大家分享拼多多的流量分布，

拼多多流量分布主要是三大板块。1.免费流量，2.付费流量。那我们下面就先来说免费流量。

免费流量分为，搜索流量，类目流量，活动流量。

一.搜索流量。

搜索流量，顾名思义就是买家通过搜索关键词进店成交的。

搜索流量是的流量，我们想一下，我卖连衣裙，买家搜连衣裙，那还不吗? 至于他终能不能在我们店铺成

交，那就是取决于我们店铺的转化能力了。那不管他成不成交，首先我们的拿到这部分的流量，那怎么

拿到这部分的流量呢？基础的就是我们的标题，买家搜索的关键词一定要在我们标题当中有体现，这样

买家才能搜到我们的店铺。



这是前提，那我们如果还想拿到更多的免费搜索流量。那我们就需要去做关键词的权重，排名。前期我

们可以通过搜索单的方式，让我们在关键词下面有一定的权重。 前期做搜索单，一定是先做一个补单计

划，从长词到短词，慢慢的去累积。具体的操作这里就不多说了。

下面是我做的一个计划表

二.类目流量

类目流量是拼多多大的一个流量板块，占到了三四十%的占比。类目流量当中，榜单的流量占比是大的

，怎么才能上到这个榜单呢？指数是根据七天的坑产也就是营业额来实时计算的。也就是说只要我们的

坑产超过榜上的某一家竞品店铺，那我们就可以在榜上了。那这里的话，我们可以用无痕单的方式来冲

击榜，根据我们自身实力，流动资金大的话就冲大榜，小的话就冲小榜。

那有些朋友是代发商家，手里没有那么多的流动资金，怎么办呢? 那我们就可以通过首页单的形式，场景

单的形式来获取这一部分的类目流量。具体操作的话这里就不给大家细说了，如果大家想了解的话我之

前专门有写过具体的操作技巧的文章，有兴趣的朋友可以去看看。

三，活动流量.

活动流量的话很好理解，只要我们报了活动就能获得活动流量。但是这里就有一个很大的问题，很多商

家朋友，报了活动之后发现，还不如不报呢！不报多就是没单，报了还亏本，关键是流量还不见长，活

动一下马上打回原形。所以我们报了活动就一定要在活动当中有好的表现，怎么才能在活动当中有好的

表现呢！那就是我们一定要在活动前有一个好的 表现，那怎么才能在活动前有好的变现呢？这里给大家

分享一个在平时看起来有点傻的方法，那就是往我们直通车里面补单，为什么说是比较傻的办法呢！大

家想，直通车是付费流量，补单是免费流量，往直通车里补单不是很傻的一个行为吗？ 所以这个方法我

们在活动当中去获取活动的资源位来做，平时就不要用了好吧。这样操作我们在活动当中会有好的表现

。

拼多多付费流量，同样也是分为三大板块，搜索，场景，放心推。那放心推的话傻瓜式的操作这里就不

说了，给大家分享下多多场景，多多搜索的一些基本操作跟理解。我经常说，付费是人情世故，真正赚

钱还是得免费，但是一点付费都没有那也是不现实的，你说我们在平台挣钱，一点都不投资，人家凭什

么要给你那么多流量呢！所以付费的核心玩法就是通过付费来带动免费，那想要付费带免费必须得是自

定义，OCPX是带不来免费流量的。相反它还会吃掉我们的免费流量。



一.多多搜索

 搜索流量是的流量。所以我们一定是先搜索后场景，我们只有通过搜索自定义拉取了的人群标签，这

样才能为我们店铺带来免费流量。后期再用场景车来进行流量的收割。 那具体该怎么去操作呢？这里还

是给大家分享一些思路，很多朋友，一上来就怼大词，做排名，结果亏的是一塌糊涂。为什么，因为我

们前期没有销量，评价，怎么可能跟头部卖家去争抢头部的资源呢？所以我们一定是从小词到大词，从

长词到短词，慢慢的把我们的关键词的权重做起来的。而且词一定不要太多，3-5个长尾词即可。这里我

们一定要选择相关性高的竞争强度大的词。

二.多多场景

场景，也就是我们的类目流量，前面跟大家说了，类目流量是大的板块。那前面也说了，先搜索后场景

。只有我们通过搜索车把我们的人群标签打好之后，我们再来开场景，这样才能达到利益大化，让我们

用少的钱获取多的流量。

那就给大家分享到这里，只是给大家分享一些我们操作店铺的思路，并不是具体的操作，不管我们做什

么事，一定是先学思路，再学方法！！！
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