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如今许多企业都开始布局线上和线下结合的营销模式，而很大一部分家具建材行业仍处于观望的状态。
但是疫情的影响，家居行业经济日渐萎靡，坚持传统获客方式的家居行业也意识到布局私域流量的重要
性，那么,家居建材行业如何打造私域流量池？

家居建材行业如何打造私域流量池？

在打造私域流量池这个问题上，其实不仅仅是家居建材行业，不少做零售的也可以通过以下方法来创建
属于自己的私域流量池：

首先要选择使用什么用具来沉淀私域流量，比如微信群、个人微信、企业微信、公众号、微博号、抖音
号、小红书等。

然而，更多企业都选择用企业微信构建私域流量池，就要将各渠道客户添加到企业微信中。通过跟客户
建立良好的关系，让客户可以留存企业，进而转变为企业的私域流量，并采取有效方法进行客户裂变，
扩充企微私域流量池客户规模。

其次准确高效的引流也是家居建材零售商面临的重要课题，虽然快手、抖音等线上渠道流量庞大，但是

http://www.ikscrm.com/school/syll/


客户不算多，这时候高效引流也应运而生了。而高效引流本质是让家居建材的零售商家可以直接触达有
需求的客户人群，实现销售转化。

企业可以通过私域运营工具构建私域流量池，进行流量筛选，进而形成意向顾客池。然后通过相应转化
工具，进行内容营销、社群运营。其实企业搭建私域流量池时，可以考虑借助私域流量运营工具，推荐
企微服务商艾客SCRM的功能来提升私域流量运营的效率。

同时，为了将不同渠道来源的客户引流添加到企业微信，还能借助艾客SCRM的【渠道活码】功能，可
记录不同渠道添加的客户数，通过各个渠道客户数据分析，优化企业渠道引流方式。

好了，以上就是关于家居建材行业如何打造私域流量池的内容解答，企业想打造私域流量池，一定要掌
握正确的方法，想获取更多
私域流量运营干货，欢迎关注我们，也可以申请艾客私域运营工具
免费试用！更多疑问请咨询在线客服！
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