
人爱速卖APP开发小程序开发

产品名称 人爱速卖APP开发小程序开发

公司名称 东莞微三云莞链信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋503室

联系电话 18002682937 18002682937

产品详情

1、。商业逻辑：

厂家把产品成本至市场销售价之间的利润（差价）重新分配，用来吸纳会员，让会员先直接赚钱，到购
买产品体验，通过产品效果形成消费习惯，转变成忠实的消费者（持续位企业创造价值）。

2、操作方法：

假设平台产品成本1000元，市场价为5000元，从1000元开始溢价，每次增加6%起，抢购单的1.68%为静态
利润，4.32%为燃烧广告值可变现，溢价一次，直到市场价5000元时完成产品销售。（代理（≥KPI
1级）以上才有资格购买这一单；举例：1736.34指定给KPI 1级以上的人（后台手动开关分配KPI 1、KPI
2、KPI 3、KPI 4、KPI
5、合伙人）付款给上一卖家，同时补差额（支付宝，微信或者消费账户）给平台，完成5000元购买
获得购物积分5000 ）

抢购分为A区和B区两个区，

（A区和B区）

【只有两个大区】

A区是订单金额1000-1335.17，冻结200广告值，消费账号不低于300；

B区是订单金额1000-4331.92，冻结400广告值，消费账号不低于1500；

 

抢到付不了款，会判一次违约扣除200广告值 ;

预约冻结广告值解冻∶



用户抢购到订单，完成转卖后，本场次冻结的广告值予以解冻;

用户预约后，在抢购开启期间，未抢到订单的，本场冻结广告值予以解冻。

预约冻结广告值扣除200（月累计5次，累计满开始执行扣除，每次违规可以消息提醒并告知累计几次违
规，剩余几次；实际设置考核次数管理后台可根据市场运营情况调整）∶

每场抢单时间总共30分钟

用户预约后，开抢时间未在规定的时间内(2分钟），点击进行抢购，判定违约1次

用户预约后，抢中订单未在规定时间内
（2分钟）完成支付的，广告值扣除200，同时订单进入池子继续抢单

每一场有参与抢购的 才能享受当场的流水奖励

参与活动先获得购物积分、提货，获赠广告值才能预约、抢购和转卖（转卖时要有查看协议默认勾选项
）。

只有代理（管理后台可以指定用户身份（用户ID或者手机号或者KPI 级别）≥KPI
1级）才有资格零售价买单，买单后获得5000购物积分，可以自用也可以分售给会员。

广告值是买产品赠送的，不能以任何方式主张平台退换。

整个交易是银联支付系统一键支付，公司不碰现金，抢购只需支付溢价部分，成本不需支付，但都算流
水。

举例：

成本1000元，每天6%溢价递增

天抢单的价格是1060元

无需支付产品成本1000元

只需支付60元现金

第二天在1060元的基础上再溢价6%即（1060*6%=63.6+1060）即等于1123.6元，同样不需要支付产品成本1
000元，支付123.6元

那我们第二天的收入是产品利润（1060*1.68%=17.81）

广告值兑换（1060*4.32%=45.79）

总收到（60+45.79+17.81=123.6）

每天溢价，以此类推，直到溢价到产品市场价完成产品交割。

1、转售需要消耗4.32%广告值，广告值第二天变成现金回笼（广告值是购物积分兑换成提货券时赠送等
值的信誉燃料值）。



4个账户说明（购物积分，提货券，广告值和消费账户）

A、购物积分

购物积分只有代理（管理后台可以指定用户身份（用户ID或者手机号或者KPI 级别）≥KPI
1级）购买原价单才能得到或者代理（管理后台可以指定用户身份（用户ID或者手机号或者KPI
级别）≥KPI 1级）前往商城的代理商页面购买，普通会员无资格从平台购买，只能从邀请人购买积分后
，兑换为提货券，去商城提货区提货相应的产品。

可以划转（只能从上向下划转）普通会员上级只能给下级转不低于300的购物积分

可以兑换提货券，并获得赠送1：1广告值

团队流水奖励获得积分，分为70%品牌购物积分（可转账），30%消费购物积分（不可转账，只限制自己
消费购买产品提货且不赠送广告值）

B、提货券

当提货券达到500时，用户必须进行提货，否则不能参与平台活动（游戏）

用于提货（平台产品）

只能用购物积分兑换，不能用现金购买

不能互转

C、广告值

平台赠送的，只能用购物积分兑换提货券时获得，不能用现金购买

可以通过抢购按流水的4.32%变现

注：1积分/1提货券/1广告值/1元

D、消费账户

就是电子钱包，用于支付订单金额，目前只能用支付宝或者微信充值（银行卡待定），可以提现到银行
卡；也可以内部转账用来购买购物积分；

2、业绩（流水）奖励

（按当天商品价计算流水，举例1060）

A、直推奖励 (按当天商品价计算流水)

0.5%（流水的百分比）比如1060的商品订单，实际支付60元，计算订单流水就是1060的百分比，不是60的
百分比

B、KPI收益：（自动晋升拿到相应比例的奖金，奖金会在次日00:01分后生效，并进行一次结算转入购物
积分，达不到相应标准，无法拿到代理奖金，管理后台可以手动调整或修改功能）



一、团队达到10万流水，享受KPI1身份，0.3%奖励（少300元/天）

二、团队达到30万流水，享受KPI2身份，0.6%奖励（少1800元/天）

三、团队达到100万流水，享受KPI3身份，0.8%奖励（少4800元/天）

四、团队达到300万流水，享受KPI4身份，1%奖励（少12000元/天）

五、团队达到800万流水，享受KPI5身份，1.2%奖励（少24000元/天）

如团队流水达到：500万，收益5万/天；1000万，收益12万/天；5000万，收益60万/天

注：平级10%（举例A是KPI1级推荐A1也达到KPI1级，A1收益10%给A，A1剩余90%）

合伙人：除掉一个大区，小区日流水达800万，升级为合伙人，享受平台总流水0.3%的加权分红。

3、静态抢单收益表

按4.32%和1.68%调整收益表

买入价格

售卖价格

支出价格

收款价格

溢价

广告值消耗

利润

1060

1134.20

60.00

123.60

63.6

45.79

17.81

1134.2

1224.93



191.65

68.05

49.00

19.05

1335.17

265.14

73.49

52.91

20.58

1468.68

345.25

80.11

57.68

22.43

1630.23

433.37

88.12

63.45

24.67

1825.88

531.18

97.81

70.42

27.39

2063.25

640.73



109.55

78.88

30.67

2352.05

764.52

123.79

89.13

34.66

2704.85

905.64

141.12

101.61

39.51

3137.62

1067.93

162.29

116.85

45.44

3671.01

1256.18

188.25

135.54

52.71

4331.92

1476.44

220.26



158.59

61.67

5000.00

1736.34

259.9

187.13

72.77

两个动态的账户，消费账户和广告值，哪个不够补哪个，不是在充消费零钱包的路上，就是在购买积分
的路上，循环往复，来回周转，赚流水订单溢价的钱

4、在我的区域增加：销售（推广）业绩排行榜（参考太爱速APP，它显示的是人数，我们显示的是售卖
产品的数量）

   我的粉丝列表要能看到团队管理：

①我的粉丝算直推数量，总粉丝算伞下数量；

②

③直推粉丝列表用头像和电话号码标识身份，电话号码可直接跳转拨出  显示注册时间
每场更新预约情况是否预约）

    

我的KPI显示伞下粉丝流水总和；（管理后台在抢购记录要能看到所有粉丝流水明细）

我的订单——待收货里要能看到发货物流信息（可以对接云仓ERP系统）

7、抢购流程6步骤

步：扫码下载APP

第二步：注册账号密码登录，为了保障账户安全，开通消费账户时提示绑定银行卡和支付密码，提现需
要验证码辅助。

第三步：兑换提货券，点击购物积分，选择提货，填写收货地址，提交提货后，自动划拨1:1数额广告值
；

第四步：开通消费钱包，实名认证并充值；进入我的按钮会自己跳出弹窗开通，也可以点击实名认证进
行开通，开通后充值足够余额，以便顺利抢购。

抢单流程如下图：

1、首页商城布局



产品搜索、幻灯片、公告、分产品类图标、广告图（点击进入板块）、商品排列

2、普通商品上传功能

3、增加新增订单功能

4、抢购后，可以选择寄售、可以选择支付差价提货

5、团队收益，去掉5000元的门槛，只要达到日流水10万以上就可以获得代理奖励

6、增加指定派单功能

7、后台可设置：直推N个会员，每场可以增加抢N单，每天3场，增加N单

8、后台可设置：指定某个会员，增加抢单数量

9、后台管理：

①会员增加、删除、管理、及会员钱包的数据调整

②会员推荐关系调整，

③会员等级调整

④会员所有数据、钱包数据的详情列表及导出功能

⑤分销商管理列表及线下团队流水明细，以及奖金明细

⑥购物商城商品信息、管理、购物商城订单发货、订单管理、退单等管理

⑦平台流水明细、充值明细等数据管理

8、抢购页面增加背景音乐，后台可上传音乐

9、转账消费账户，转增积分，都能看到转出的注册账户

10、预约界面。各种状态，颜色都做了区分，明显的区分

11、销售中的订单，除了显示自己买到的价格和支付的金额，会显示寄售后的价格和应该收到的金额

12、“违约”的优化，目前违约判定有一点小BUG，有抢购成功的还判定违约，预约后不去抢购，才算
违约

13、在还有订单的时候，进入抢购页面必须点击盒子，才算抢购。如果进入后，已经没有订单了，会以
进入抢购页面为准

14、违约规则优化后，所有人的违约次数，都会进行统一调整，开始严格按照一个月只有3次违约机会，
否则将会不冻结广告值

15、在广告值明细，可以清晰的看到，此次冻结广告值是哪个场次，方便大家对账



抢购记录

抢购订单列表 分每个场次

会员流水奖励统计 会员盈利统计

广告值数据的详情列表

预约情况

 参与抢购情况
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