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视频号直播提高看过人数软件

接下来给想做视频号（视频号新手）的小伙伴分享4个要点：

>点：视频号很珍贵

对于大数人来说视频号只有一个，因为大部分人平时使用的微信主要是一个，这个微信上承载着大部分
人的社交关系。

然而，一个微信只能开通一个视频号，如果因为不合规的操作被封号了，以后想做都很难，毕竟把所有
的好友都搬到另一个微信号也不是一件容易的事。

据悉，目前身边已经有朋友的视频号受到了处罚。比如：其中有一个叔叔，将带有抖音水印的视频上传
到视频号了，结果被提醒违规了。另一个微信好友昨天也告诉我，他因为条视频带有硬广，所以视频号
也被长期封禁，原本昨天是想他连麦的，结果没有连成。

>第二点：视频号的玩法

昨天与早一批玩视频号的朋友沟通。他说，很多人做视频号都会被踩坑，特别是玩快手与抖音的那一批
人，如果还是用玩其它平台的方法来玩视频号，有一些方法是可行的，但是有一些方法是不可行的，很
容易踩雷。

你还记得，公众号界面上的那一句话吗?【再小的个人，也是品牌】，这应就是张小龙开发微信的初心。
如果你再了解一下视频号的推荐机制，你会发现，视频号对于我们普通的创业者来说是，打造个人IP的
选择。



关于视频号的其它玩法，在后续的文章中我会持续更新，欢迎大家持续地关注子萱。

>第三点：视频号粉丝质量好

根据朋友的分享，视频号的粉丝价值是抖音的1000倍。无论有没有这么大的差距，但是从另一个方面来
分析，视频号粉丝的价值是远远大于抖音的。

因为两个平台的性质不一样，抖音是娱乐性平台(公域流量池)，而微信是社交平台(私域流量池)，我们都
知道现在想把公域流量引导到私域流量的成本是很大的。

根据一个客户给我提供的真实数据。他们抖音的转化率大概只有0.1%。做过微信直营的朋友，应该都知
道微信上的转化率还是高很多的。

另外将视频号上的粉丝引导+微信也是比较简单的，因为是同一个APP内操作。

因为我一直做企业服务与创业者打交道，所以基础粉丝的质量本身就比较优质，加之视频号的好友推荐
机制，所以，相信我可以链接到更多优质人脉。

(如果刚刚开始做视频号，发的视频时记得自己先点一个赞，然后分享到朋友圈、群里或好友，当他们点
赞后，便会推荐给朋友的朋友，用这样的方式撬动更多的流量，同时平台也会根据用户的喜好，对于优
质的内容进智能推荐。)

>4）第四点：视频号赛道刚刚开始

后子萱想说的是，目前视频号实际上还没有开始全面应用，很多人还在观望的状态，在这个全新的赛道
上，谁先上车谁就能尽快找到自己的玩法。如果想激活微信好友、增加粘性、打造个人IP，加大私域流
量数据，可以尽快上车。但是我相信，和当初用写文章的方式做自媒体一样，能坚持下来的人也没有多
少。所以我们如果能坚持下来，后一定会巨大的收获!（谁坚持谁牛逼，越分享越成功。）

视频号直播提高观看人数

那么让我们来看看我们的公共域流量

1.直播广场

如果能上直播广场，会得到很多曝光。去直播广场的秘诀是开播前30分钟的一个数据互动。而且这个流
量也是官方给的。只要能出现在广场上，大家都可以适当的收获成果。如果上了广场，记得及时总结经
验。

2.同城直播

我们视频号里有一个入口是同城视频。包括我自己，也可以在手机上***很多同城的小姐姐。这个入口的
流量不能说准确，但至少对我们有帮助。而且很多人看到他们在同一个城市，信任度也会高很多。不知
不觉中，他们会关注你，给你一些鼓励。

3.官方平台支持

目前这个在视频号确实做的不错，我自己也已经拿到了相当多的奖励券。还是我玩了那么多平台。次得
到这么多福利。刚开始建号的时候参加了平台的北极星计划，给我发了近2500分。后来邀请别人开视频



号，也给我发了很多。我不记得多少钱了。

这个内容也可以在我们视频号的直播中推广。同时，如果你的直播符合数据量，还可以送流量券。(比如
播10个小时，多长时间等。)
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