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产品详情

随着流量红利时代的消失，获客成本在不断增加。各中小企业为了生存和把握行业趋势，开始构建自己
的私域流量池，利用企业微信工具搭建各种私域和营销链接成为了各商家的选择。用户通过微信小程序
购买快消品零售产品，满足日常需求。据统计，70%以上的私域流量来自微信社群。

私域运营的背后，是整个营收增长的引导。想做好私域，可以利用微信不断挖掘整个用户的价值，以及
用户的全生命周期。

零售业的私域运营首先需要确定你的商业模式，以及私域在整个流量闭环中处于哪个板块。如何将线上
线下、公共领域平台、私有领域之间的流量导入，形成私有领域闭环。

但是，零售行业做好私域和社群运营是非常重要的。做好社群运营，需要结合零售店的线上线下，尤其
是门店的自提和消费，让用户即使不在门店，不在现场，也能获得促销信息。同时，他们可以结合自己
的售前供应链，卖出更多的商品，将用户分流到门店消费，从而获得更多的客户需求。

零售私域运营环节游戏在使用中可以实现数字化、高效化运营，可以节省企业线上宣传成本，实现线上
线下无缝对接。充分利用小程序或者社区运营，就是与消费者建立一个粘合剂，借力微信生态，提高线
上营销效率。

所以流量会在其自媒体平台或交易平台形成转化和交易后，导入私域流量池。用“养鱼模式”形成持续
复购，促进客户私域会员裂变。零售企业做好私域流量的核心在于三个方面:积累流量，用好工具，做好
精细化运营。



其中，艾客SCRM为私域流量管理系统，由企业微信官方授权，在合规范围内进行开发更深层次的功能
，构建从引流获客、客户运营、营销转化、数据风控等全方位打造私域营销闭环，帮助企业精细化运营
，提升营销转化，为企业私域增长赋能，打造高质量的私域流量体系。

https://www.ikscrm.com/
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