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产品详情

如今网上各种议论，很多人都在担心无货源模式还能不能继续玩了，各种说法都有。无货源店铺这个模
式是近几年才正式被熟知，我相信开无货源店铺的店主都是想入驻成为平台商家卖货赚钱，但又怕压货
压资金，怕平台规则繁琐不会操作。

其实用心去了解后会发现其实开店并不难，新手小白可以先从无货源做起，开店几乎0成本。

千里之行始于足下，尝试总会有收获的，如果想做，去了解，去试试吧！

下面梳理下我们做店流程：

1、之前说过，我们采取的是多店精细化运营，也就是店群战术，一般新手，建议至少要开10个店以上，
一个身份证可以开3个，一张营业执照可以开8家企业店。

2、利用软件批量采集淘宝或者拼多多等平台上面销量好的爆款产品，然后批量上传到我们开的店当中，
加价大概8%或者30%左右，然后赚取其中差价。

这里面选品当然是核心，上面也说了，拼多多消费者偏向于低价位，所以采集选品的时候，大多数都卡
低价位段，且大众化的产品，百货用品，五金工具，食品。家纺家居，家居生活，这些都是好做的商品
。

有人问：拼多多上买东西本来就是图便宜的，你还复制淘宝的产品，到拼多多加价卖，怎么卖出去？其
实，任何生意都是信息不对称，否则大家都向厂家买去了，还要我们这些卖家干嘛？

3、无货源的核心就是截流量，有流量才能成交，对于精细化运营，每个平台有每个平台的规则，从选品
做数据、采集热词的筛选、价格区间的卡位、卡同行销量、加价环节、店铺免费活动、数据表格等每个



环节都要制定严格的流程和标准，这样把一家家店铺流量做起来，销量就自然起来，店铺就越来越稳定
。

4、违规规避。拼多多对于违规处罚很严重，轻者降权限流， 重者直接罚款，特别对于无货源，因为你
店铺做得多，管理难度都要加大，比如各种违禁词就要多注意。

拼多多新手开店前要注意几点：

1、熟悉平台规则：做每个平台前都要研究熟悉平台规则，避免违规！

2、做好产品类目：产品类目是店铺的核心，好的类目是店铺的良好开始！

3、发货问题：延时发货或其他原因对店铺影响很大，一定要处理好发货问题，否则前面的努力就前功尽
弃了！

无货源要不要S单开车呢？

这个是根据玩法来说的

一种是自然流量，假如咱这边不想做付费推广，利用平台自带的千人千面系统和平台自然流量，来提高
自己的自然搜索排名，达到更多的曝光，这个也是可行的，只不过店铺起店速度比较慢，大多平稳的玩
法一般都在三个月前后达到店铺稳定，利润也不会很高。

另外一种就是付费流量，像近比较火爆的限量购+199关注券
配合全站推广，首先选品方面价格在25-200区间，选正在拼 无品牌 无黑标 无logo商品，加价后当天设券
，设置阶梯满减券，设限量购8折和关注券，设完劵后直接开直通车，直通车开的是全站推广，需要是新
店铺，3-5天直接起飞

收益如何呢？

无货源拼多多店群是一个积累性的项目。也就是说收益随着做的时间越久就越高。我们是精细化操作，
不需要一个人开很多家店铺的，正常一个人开一组，一组是5到10个店铺就可以轻松月入过万了。而且不
需要24小时守着电脑哦！每天俩小时可管理运营5-10家店铺，你要是有人，多开几组（工作室运营几百
家店铺的大有人在），就就轻松过5万，10万都是可以的！

后我想说拼多多现在还是红利期，而且拼多多的规则还在不断慢慢的规划，在拼多多开店一定要多多学
习，了解平台规则，不要违规，你赚钱是肯定的。感谢大家阅读，希望对你有所帮助。
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