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一、想要提升店铺销量，首先得掌握“流量密码”，学会测出爆款。简单的模仿是新手更快可以上手的
秘诀之一，就像追星族一样，什么东西火就跟风去买，只要你跟的够快是可以有不错的销量的。不过需
要注意的是，不能把自己的店铺变成一个杂货铺，还是要有一定的挑选和布局的。不过模仿是有个大问
题需要解决的，要打个信息差，再很多店铺还没反应过来之前，抢占先机，就需要可靠的“情报来源”
。

实际上道听途说，都不太可靠，想要找到单品的爆款就得实际去测试，根据测试的数据来扩大销量。先
教一下大家测图的技巧，首先得一次准备3-10张图，不要一张一张的去测试，效率太低。

下面是我整理的一些投放规律和行业资料感兴趣的可以领一下，有运营方面的问题也可以留言或者加我
讨论哦

直通车系统词推荐里筛选相关性较高的搜索下拉框行业热词：7天搜索数据在3000以上为标准，区间尽量
选择在200-10000，低于200的基本无用，过于冷门，高于一万的竞价比较激烈，需要权衡量级和转化。

分享一下如何调整出价：在新品上新的时候，只需要比别人出高0.01就可以获得性价比很高的流量，懂
的都懂~

如图所示，调整好之后，就需要把一些基础的销量和评价维护一下，这都是大家都知道的，但又必不可
少的就不详细介绍了。二、直通车玩法很重要，分享几个优化技巧直通车主要需要关注曝光量、点击量
、和转化率三个维度

说明问题还是比较大的，当然也可能是因为曝光不足，导致点击量和转化都没有达到一定的基数。可以
提高一些关键词的出价，给到足够的曝光量，再观察几天，如果依旧没有起色，可以放弃了，直接删除
。2、当曝光量高、点击量高、转化率低这得分析一下，是不是转化周期较长的产品，可以观察一周左右



，如果转化率提高则可以评估实际转化成本是否在考核范围内，如果想要继续提量可以加价，如果成本
较高则可以缓慢降价，从而测试出终于的一个出价。

这时候时候先给关键词加价，出价高 流量增高之后，如果点击率能稳定，在结合转化率，如果投产能跟
上，那就保留，如果投放低下，亏损严重，那就降价或者删除。4、当曝光低、点击高、转化高：这种情
况是比较好的，可以增加关键词的基础出价，提高曝光量，同时为商品添加关键词推广，扩充展现量，
再看数据进行优化。
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