
解析泰山众筹的逻辑

产品名称 解析泰山众筹的逻辑

公司名称 微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 松山湖园区瑞和路1号2栋304室

联系电话  183****0056

产品详情

泰山由以下四个部分组成:

第一个部分一购物币

第二个部分一四进一出

第三个部分一止损重 生

第四个部分一复利倍增

温馨提醒：本文仅作抛砖引玉，不构成投资建议和运营建议。实际运营需要结合电商法，禁止条例，税
收法，刑法、法院关于类似方面的判决认定记录等相关法律政策进行优化，尽量做到合规合法。

第一部分

购物币 :

购物币在这个项目当中只是一个工具流，就是我们投入购物币赚购物币。

1、规避现金流风险：

我们知道如果做一个项目有大量的现金流进出，这本身就是风险。泰山只有购物币的进出，没有现金流
。

第二部分

泰山采取分仓制，根据市场业绩总量决定仓位数量。每一个仓都是从原始第一期1个购物币开始筹起。（



数量自定义，本文仅做比方方便读者理解）当第一期的1个币成功之后，平台会根据业绩体量和币的价格
以及仓位期数的大小，科学安排开仓时间。

第一期1个币成功之后，就会进行第二期，第二期多少个币呢？第一期需要多少个，第二期就增长百分之
30。于项目奖金总拨比是30% ( 静态14%、动态12%、平台4%)。

所以第一期的1个币，离场需要支付30%的奖金，按需,
第二期要在第一期的基础上多30%，第二期数量是1.3个币。

第二期离场同样也需要支付30%的奖金，因此第三期要在第二期的基础上也要多30% ；

第三期1.69个币，第三期离场同样也需要支付30%的奖金、第四期要在第三期的基础上多30% ，

第四期2.197个币；第四期离场同样也需要支付30%的奖金、

第五期在第四期的基础上多30% ，第五期2.8561个币

如果第五期成功，就以此类推、每期增量30%，一期一期的往下，一直走到N期。

这就是泰山的逻辑：

1、每期增量30%一 进30% ，出30%，,进出平衡；

2、上一期分下一期的利润，符合社保原理；

用户在商城购物消费成为平台会员，最后赠送相等资产F购物币，购物币可用于在商城购物进行抵扣，或
参与平台泰山活动。( 购物币是参与泰山活动的门槛，购物币一般不开放，也可以自定义规则)成为平台
会员，拥有自己的推广邀请码，推广分享好友在商城下单购物，即绑定上下级关系，并享有相对应的推
广奖励

推广两个好友在商城下单购物，即可成为平台初级合伙人享有间接奖励，推广三个好友下单购物即可成
为平台中级合伙人，推广四个好友下单购物即可成为平台合伙人，相同身份的合伙人享有的间接奖励不
同，在商城购物也有不同的优惠折扣

商城每日签到赠送积分，邀请拉新好友关注商城公众号可赠送积分，商城下单购物可赠送积分，积分用
于在的积分商城区商品，或参与平台项目(在其成功拿奖励收益时用于销毁燃料)

注：(看是否要在商城做奖励， 如不做，就将商城产品分部分利润在泰山模式里做也可以，非常灵活)例
以下做商城奖励分配，比例可自定义，还可以另外加平级奖、分红奖、感恩奖、计酬等等奖励模式

成本利润，奖励核算：售价-成本=利润

推广奖励分20%，一级13%，二级7%

团队级差分20%，初级合伙人10%，中级合伙人15%，合伙人20%

区域代理10% ，区代5%，市代8%，省代10% (区域代理奖励是由商品收货地址为导向)

泰山模式核心部分：
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