
京东店自营入驻费 - 京东自营入驻条件与费 - JD.COM

产品名称 京东店自营入驻费 - 京东自营入驻条件与费 -
JD.COM

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

三、我们来说说直接对接采销入驻的流程是怎样的?

1.直接找采销 合同洽谈——条款 ok，后台录入
(产品清单ppt找采销沟通，采销看产品没有问题就行大多数类目、合同洽谈的内容主要就是毛保 账期
退换货协议 保证金 推广)

2. 填写vms表格，录档信息提交给采销

3. 注册供应商简码，采销授权

4. 开通商家 VC 后台

5. 上传营业执照 商标 质检等资料申请开通产品线

6. 产品线审核完成后就等京东下采购合同然后后台网签采购合同

7. 店铺装修以及缴纳保证金

8.商家备货——预约送货(自己送全国 8 大仓或者选择 TC 中转仓)

9. 产品入库——采销点击上架按钮

四、入驻京东自营可能会涉及到的费用有哪些?

1、如果是委托的代入驻提供的渠道入驻则会有一定的入驻费用，这个费用就不等但是一般价格偏低的都
基本上是吸引商家拿商家资料去后台提交碰运气的，耽误一两个月时间还入驻不进去，如果多次被拒还



是有一定影响。

2、店铺保证金，类目不同产品不同，则对应的的费用不同，3-20万不等，保证金可以申请账扣，如果采
销同意的话。

3、京东自营是没有一年1.2w的平台使用费的，除了上面说到的保证金还有就是毛保，通俗理解为京东的
抽成，这个不是固定的，不同类目不同商家都不一样，具体的需要跟采销沟通过后才能确认。一般是在1
0-30个点之间，如果不入仓走厂家直发模式，毛保一般是5-8个点左右。

4、根据商家的意愿，做一些站内站外的付费推广，这些是日常运营所涉及到的费用，完全根据商家自身
情况而定，确实大部分京东自营店除了前期需要做一点推广把排名做起来，后面不需要花太多付费推广
，毕竟京东官方会给大量的资源活动。
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